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内贸业务助理的工作内容篇一
2、管理客户关系，完成销售任务;
3、了解和发掘客户需求及购买愿望，介绍自己产品的优点和特色;
4、对客户提供专业的咨询;
5、收集潜在客户资料;
6、收取应收帐款。
内贸业务助理的工作内容篇二
1、电子商务，会发电子产品，会玩快手.抖音，网络平台app.
2. 辅助1688平台推广公司产品，拓展市场，服务客户
2、把握客户需求，应对客户异议，处理客户反馈，维护客情关系。
3、对于公司产品方面，给予客户合理性建议。
4、跟进客户的打样、订单、出货、收款及后续服务。
5、收集市场及竞争对手信息，潜在客户信息。
内贸业务助理的工作内容篇三
1、执行公司的贸易业务，开拓市场;
2、负责联系客户、编制报价，签订销售订单;
3、负责客户的售前、售后服务等工作;
4、负责准备及参加国内展会，客户的拓展与维护;
5、参与公司相关收费b2b平台的运营;
6、负责业务相关资料的整理和归档、相关业务工作的汇报。
内贸业务助理的工作内容篇四
1、通过自建网站平台和第三方电商平台，开发公司自有品牌在各个国家的经销商/批发商。
2、负责与客户建立良好合作关系，达成业绩目标。
3、负责对自己客户的管控和订单进度跟进。做好自己订单与工厂(自有工厂)对接工作。
4、处理客户售前咨询、售后维护问题。
5、负责接待国外客户看厂和参观产品。
6、配合参加国际展会。
内贸业务助理的工作内容篇五
1.通过各种渠道及方式开发新客户，负责公司产品的销售及推广;
3.根据市场营销计划，完成部门销售指标;
4.负责市场信息收集及竞争对手的分析;
6.负责销售区域内销售活动的策划和执行，完成销售任务;
7.管理维护客户关系以及客户间的长期战略合作计划;
8.维护老客户关系，发现客户需求，达成销售任务;
责7
1、隶属销售业务部，协助销售主管负责空白市场开发及客户的二次维护;
2、负责公司产品的销售及推广;负责销售区域内销售活动的策划和执行，完成销售任务;
3、开拓新市场,发展新客户，增加产品销售范围;
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