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为了确保事情或工作有序有效开展，通常需要提前准备好一份方案，方案属于计划类文书的一种。方案的格式和要求是什么样的呢？下面是小编精心整理的方案策划范文，欢迎阅读与收藏。美容院母亲节活动方案 美容院母亲节活动主题方案策划篇一活动主题：感恩天下最...
为了确保事情或工作有序有效开展，通常需要提前准备好一份方案，方案属于计划类文书的一种。方案的格式和要求是什么样的呢？下面是小编精心整理的方案策划范文，欢迎阅读与收藏。
美容院母亲节活动方案 美容院母亲节活动主题方案策划篇一
活动主题：感恩天下最伟大的母亲
活动时间：20xx年x月x日——x月x日
美容院活动方案如下：
很多妈妈相夫教子，忙于家庭，忙于工作的同时忽略了自己。
美容院可以考虑在母亲节的时候推出特色护理项目优惠体验活动，不仅关注女性面部肌肤的美丽，而且更是从生理角度出发关爱女性健康。
活动规则：邀请这些妈妈女性顾客进店，参加“肩颈疏通”、“肝胆保养”、“绿色乳腺疏通护理”等美容项目，为妈妈们提供实用的美容护理。
关于母亲节的活动应该尽量的做的感性一些，这样才能打动顾客，引起她们的共鸣。
不少女性顾客在母亲节的时候，会给自己的妈妈送上祝福和礼物。
活动规则：不妨迎合顾客的想法，开展“爱你大声说出来”活动，在店内设置一个精美的看板，旁边放一些便签，这样让到店的顾客写上对母亲想说的话哦。鼓励顾客积极的晒朋友圈。
三八节与母亲节一直以来都是美容院商家非常看重的节日，因为主要的美容消费对象就是女性。
活动规则：在活动当天，美容院可以开展送美容卡的活动，只要每天到店的前十名顾客，消费满一百元以上，都可以免费的领取一张美容卡。
推出特色护理的项目，譬如暖巢的保养，乳腺的疏通以及肩颈按摩等美容美体项目。从生理的角度，关爱女性的健康。
活动规则：母女同行可以享受双人价值一千六百元的护理套餐，活动当天只收费六百六十元。
在美容护理方面，许多上了年纪的妈妈可能都不太注重，因为她们把大部分的心思，放在了家务、丈夫和孩子的身上，不愿意花钱打扮自己。
但是在母亲节的当天，只要是身为母亲的女性，都可以去美容院享受特权，获得不等的优惠或者折扣。
活动规则：凡事在母亲节活动期间，在店内消费达到xx元的顾客，都可以获赠母亲节大礼包一份。
在店内消费达到xx元的顾客，都可以获得价值xx元的体验券一张。
美容院母亲节活动方案 美容院母亲节活动主题方案策划篇二
母亲节作为即“三八”妇女之后又一大女性节日，母情节又是美容院促销活动抢占商机的有一个重要的时刻。不仅是女性会在这个节日里选择犒劳自己，而且儿女们也会为母亲尽孝心时候，所以这个时候也是美容院促销抢占商机最好的时机。但是如今美容市场竞争如此激烈，促销方式也多种多样，有哪些方法更适合在母亲节做促销呢？如果各位美容院加盟店店主为此感到头痛，不妨来看看兰质妆为大家提供的美容院加盟店母亲节活动促销方案。
x月x日——x日
xx美容院为你把爱说出来
1、爱由心生，“母亲”大讲堂
活动当天兰质妆为母亲们准备了一趟别开生面的课程，有请到了美容形象专家到兰质妆授课。能够参加这项课程的母亲是x月x号当天在兰质妆消费而抽取的幸运顾客。课程非常珍贵，到场人数有限，所以x号当天采取限时消费抽奖。而课程的主要内容包括了美容化妆品知识、色彩搭配、护肤保养、不同场合装扮、女性健康、新婚姻法、妇女权益、资产理财、相夫教子等多个女性角度教授各位女性同胞们如何让自己更美丽、更知性。并且授课中插入的互动，让母亲们更能够懂得作为一名独立女性的重要性。
2、用爱编织健康
一份健康、一份关爱。有什么是送健康母亲最好的礼物呢？活动期间，兰质妆特此推出母亲节为妈妈们免费义诊活动，并且参加健康义诊的母亲还能够参加卡别升级活动。只要在美容院内消费达到520元，就能够将您的会员卡从月卡升到季卡、季卡到年卡、年卡到贵宾卡、贵宾卡到金卡。惊喜还不光如此，凡是到美容院加盟店来消费的顾客，还能够获得吉祥卡的保险，并赠送福彩或体彩一张，由顾客自选号码。
3、幸运金囊
在母亲节促销活动中，为了真诚回报母亲给我们满满的爱。凡是带着母亲到兰质妆美容院加盟店来消费的顾客，不论消费多少都能够获得由兰质妆提供的幸运金囊。活动期间只要是协母亲到美容院来消费的顾客，美容师都会用托盘将幸运金囊送到顾客的手中。
4、爱的供养
在母亲的关爱和呵护下让我们在幸福的茁壮成长，如今我们要给母亲的必定是最好的回报。所以在活动期间，特此推出服务促销，主要服务质量，结合投诉促销，只要在服务期间有任何让您不满意，兰质妆美容院加盟店全额买单，以此增加消费者的信心。
美容院母亲节活动方案 美容院母亲节活动主题方案策划篇三
感恩母亲节，xx温情好礼相送
x月xx日——x月xx日
xxx美容院
1.“感恩母亲，回馈母爱”。在母亲节当天，美容院可以推出特色护理的项目，譬如暖巢的保养，乳腺的疏通以及肩颈按摩等美容美体项目。从生理的角度，关爱女性的健康。
活动规则：母女同行可以享受双人价值xx元的护理套餐，活动当天只收费xx元。套餐包括中医养生，美白祛皱，香肩美颈的护理以及内分泌调理等项目。
2.“妈妈也可以年轻美丽”。在美容护理方面，许多上了年纪的妈妈可能都不太注重，因为她们把大部分的心思，放在了家务、丈夫和孩子的身上，不愿意花钱打扮自己。但是在母亲节的当天，只要是身为母亲的女性，都可以去美容院享受特权，获得不等的优惠或者折扣。
活动规则：凡事在母亲节活动期间，在店内消费达到二百元的顾客，都可以获赠母亲节大礼包一份。在店内消费达到五百元的顾客，都可以获得价值一千元的体验券一张。
3.“母亲节送温暖，给妈妈一份惊喜”。三八节日和母亲节，对于美容市场的业绩有很大的提升，所以许多美容院在节日当天，把美容卡当成送给母亲的最佳礼物。
活动规则：母亲节是一个感恩的节日，在节日之前，美容院要提前准备好母亲节的好礼。到店的顾客，只要在美容院的心愿墙上写下对母亲的祝福，就可以免费的领取美容卡一张。如果懈怠母亲来参加，还可以获得更多的优惠。
1：xx美容院连锁加盟店，祝福天下母亲健康、美丽、常乐。
2：并不是只有母亲节，才去关爱母亲。三百六十五天，每一天都是母亲节。xx美容院连锁加盟店祝愿您的母亲身体健康，幸福永远。
3：她不是天上的＇云朵，不会随风而去。它不是海中的浪花，不会随波逐流。xx美容院连锁加盟店祝愿天下的母亲节日快乐。
美容院母亲节活动方案 美容院母亲节活动主题方案策划篇四
在“母亲节”这个充满爱的一个节日里，我们可以表达对母亲的那份爱，如今长大的我们风华正茂，岁月却像一把“杀猪刀”皱纹、斑点都慢慢的布满了母亲的面庞，我们美容院可以以此为噱头，通过开展相应的活动来鼓动儿女们将母亲带入美容院重返20岁的精彩，充分体现出对母亲的敬意与感恩之情。从内心深处激发消费者参与母亲节活动的欲望、吸引人气，从而达到增加美容院知名度的目的。
时间都去哪儿了， 还没好好感受年轻就老了，还没好好看看你眼睛就花了，转眼就只剩下满脸的皱纹了……每逢听到这首歌我们都不由自主的想到自己的母亲，母情节临近，我们能为母亲准备一个什么样的礼物呢？健康与年轻无非就是对中老年人最宝贝最奢侈的礼物了。
感恩母亲节！带mama去哪儿！
带mama体验xx美容养生项目
20xx年x月x日-x月x日
1.最爱妈咪 健康礼献！
活动期间：顾客带自己的母亲登记客户信息可以半价体验“超声刀”紧致抗衰老技术，带母亲重返20岁的年轻与美丽
2.尊贵妈咪庆生礼
活动期间：凡生日为x月xx日（以身份证为准）的女性会员，当日可免费领取生日礼品一份，数量有限，送完为止。
感恩美容养生项目
年轻妈咪——全场购满520元立减200元，可体验xx【肝胆排毒·十四经络】项目
4.母爱无边 与您一起祝福妈咪！
活动期间：客户可以带着自己的母亲来xx美容院抽取“妈咪祝福卡”一张，客户将自己的心里话写到祝福卡上，并留上母亲的电话，母亲节当天中午14：00抽取20名幸运母亲，抽中者可以获得美容院提供的法国轩尼诗红酒、青花瓷碗具一套等等。
5.把爱带回家 转发微信送大礼！
活动期间：凡扫描xx美容店的官方微信二微码，并转发我店活动的顾客可领取神秘礼品1份。数量有限，早到早得，错过不补。
美容院母亲节活动方案 美容院母亲节活动主题方案策划篇五
专家学者一般授课时一定要采取预先约定的形式，并事先预收押金，现场全额清还，一是显示讲课内容的珍贵，二是确保参会人数，内容应深入浅出，同时注意互动，课程内容包括化妆品知识，妇女权益法讲座，结合近年新婚姻法，从关爱女性健康，维护奴性权益角度出发来考路，并可由此展开讨论。还可以设现财投资，自我形象设计，快速化装，奴性与性，相夫教子等奴人话题。
美容院为了吸引更多的新顾客，扩大经营商圈，提高美容院知名度而进行的一种发放美容院宣传单、体验单的一种促销手段。
运用方法：美容院需要印制一些有美容院形象的宣传单，派美容师在美容院附近，美容商圈内定点派单或将此单送到商圈住宅的顾客信箱内，以达到宣传美容院，促进顾客消费的目的。
特别提示：一般在派单上可印制美容院免费试做的项目，激发顾客的消费尝试欲望，促使顾客登门进行更多的咨询和服务需求。
场合对接：小、中型美容院，大型美容院开业期间适用。
开卡促销是美容院基本的促销手段，也成为美容院主要的促销方式之一，开卡的形式多种多样，小到如：月卡、季卡、年卡；大到如：金卡、银卡、积分卡、贵宾卡、会员卡等。
运用方法：美容院为了稳定住忠诚的老顾客，在顾客护理期间，为顾客办理的促销卡，在金额上享受一定的优惠，即办理月卡比每单次消费的.费用低，办理年卡比办理月卡总和消费要低，并且顾客还可享受一定的购买产品优惠及折扣，享受美容院各种优惠项目。
场合对接：月卡、季卡、年卡、积分卡适合于任何大小的美容院，金卡、银卡、贵宾卡、会员卡适合大型的美容会所、大型美容院、美容生活馆。
用目前流行的体育彩票或福利彩票等，让客户选号，让美容院投注，根据客人的消费情况，给客人买类是吉祥卡的保险来达到促销的目的。
可在行业的淡季或每天凌晨后做促销，以价格来吸引顾客的消费很好利用床位。也可利用上述之宗都促销在开斋节等宗都节日做免费促销。
如保质，保量，保中奖，保功效等与服务质量有关内容，可将招牌形式置于店内和店外，主打质量服务这张招牌。结合投诉促销，真正推行服务促销。以消除客人对美容效果的疑路，增强消费信心。
主要是想通过客人的嘴来传播工具，此法效果好，影响大。通过给顾客满意程度调表，再结合客人的实际伏质改善情况来评选最佳，并给予奖励。
在促销活动中对某个客人提出一些错误的观点和理解，不是当面指出，而是事先准备金囊若干，有美容使用托盘盛金囊交到客人手中，不要马上拆开，同时送小礼物。
美容院母亲节活动方案 美容院母亲节活动主题方案策划篇六
活动背景：母亲节作为即“三八”妇女之后又一大女性节日，母情节又是美容院促销活动抢占商机的有一个重要的时刻。不仅是女性会在这个节日里选择犒劳自己，而且儿女们也会为母亲尽孝心时候。
活动主题：xx美容院为你把爱说出来
活动内容：
活动当天xx妆为母亲们准备了一趟别开生面的课程，有请到了美容形象专家到xx妆授课。能够参加这项课程的母亲是x月x号当天在xx妆消费而抽取的幸运顾客。课程非常珍贵，到场人数有限，所以xx号当天采取限时消费抽奖。而课程的主要内容包括了美容化妆品知识、色彩搭配、护肤保养、不同场合装扮、女性健康、新婚姻法、妇女权益、资产理财、相夫教子等多个女性角度教授各位女性同胞们如何让自己更美丽、更知性。并且授课中插入的互动，让母亲们更能够懂得作为一名独立女性的重要性。
一份健康、一份关爱。有什么是送健康母亲最好的礼物呢？活动期间，xx妆特此推出母亲节为妈妈们免费义诊活动，并且参加健康义诊的母亲还能够参加卡别升级活动。只要在美容院内消费达到520元，就能够将您的会员卡从月卡升到季卡、季卡到年卡、年卡到贵宾卡、贵宾卡到金卡。惊喜还不光如此，凡是到美容院加盟店来消费的顾客，还能够获得吉祥卡的保险，并赠送福彩或体彩一张，由顾客自选号码。
在母亲节促销活动中，为了真诚回报母亲给我们满满的爱。凡是带着母亲到xx妆美容院加盟店来消费的顾客，不论消费多少都能够获得由xx提供的幸运金囊。活动期间只要是协母亲到美容院来消费的顾客，美容师都会用托盘将幸运金囊送到顾客的手中。
在母亲的关爱和呵护下让我们在幸福的茁壮成长，如今我们要给母亲的必定是最好的回报。所以在活动期间，特此推出服务促销，主要服务质量，结合投诉促销，只要在服务期间有任何让您不满意，xx美容院加盟店全额买单，以此增加消费者的信心。
本文档由站牛网zhann.net收集整理，更多优质范文文档请移步zhann.net站内查找
