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在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。相信许多人会觉得范文很难写？下面是小编为大家收集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需要的朋友。销售员简历 销售员简历自我评价篇一姓名：性别：女民族：壮族出生年月：1988年4月...
在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。相信许多人会觉得范文很难写？下面是小编为大家收集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需要的朋友。
销售员简历 销售员简历自我评价篇一
姓名：
性别：女
民族：壮族
出生年月：1988年4月9日
证件号码：______
婚姻状况：未婚
身高：163cm
体重：47kg
户籍：广西南宁
现所在地：广西南宁
毕业学校：桂林山水职业学院
学历：专科
专业名称：国际贸易
毕业年份：20__年
工作年限：一年以上
职称：
求职意向
职位性质：全职
职位类别：销售行政及商务-销售行政专员/助理
职位名称：跟单员;助理;
工作地区：湛江市霞山区;
待遇要求：1500元/月不需要提供住房
到职时间：可随时到岗
技能专长
语言能力：英语三级
计算机能力：证书初级
教育培训
教育经历：
时间所在学校学历
20__年9月-20__年7月桂林山水职业学院专科
培训经历：
时间培训机构证书
20__年7月-20__年9月桂林山水职业学院
工作经历
所在公司：桂林嘉诚投资有限公司
时间范围：20__年3月-20__年7月
公司性质：私营企业
所属行业：金融业(投资、保险、证券、银行、基金)
担任职位：销售助理
工作描述：开发客户，维护客户的资源跟联系，接待客户投诉
离职原因：
销售员简历 销售员简历自我评价篇二
姓名： 孔ｘｘ
性别： 男
民族： 汉族
出生年月： 1981年6月日
婚姻状况： 已婚
户籍： 江苏徐州
现所在地： 江苏徐州
毕业学校： 徐州工学院
学历： 专科
专业名称： 秘书（公共关系学）
工作年限： 五年以上
职称： 高级职称
教育/培训
8年8月 - 8年8月 嵩之路素质培训中心 团体协作
工作经历
▌内蒙古伊利实业集团股份有限公司 5年4月 - 9年3月
企业性质：国有企业 行业类别：快速消费品（食品、饮料、粮油、化妆品、烟酒） 担任职位：销售类-销售主管
工作描述：根据公司下达的既定销售指标，合理的运用公司给予的销售辅助资源，对辖区销售任务进行合理的分解，根据实际市场环境开展销售工作。辅助指导辖区内经销商配合公司完成销售任务，并且利用既有的市场资源进行市场基础深度建设。积极地组建拥有强大执行力的销售与市场团队，追踪并指挥团队不择不扣的完成公司下达的各项销售与市场开拓活动。 在辖区内维护良好的客情关系，与辖区内的k类卖场大客户保持着良好的、平等互利的合作关系。积极地对自我品牌进行深度的、正面的宣传。有理有据的处理辖区内所发生的危机。 开发特通渠道增加公司高毛利产品与高档产品的销售，使公司品牌形象提升至一个高度。
▌杭州顶新国际集团 3年1月 - 4年4月
企业性质：合资企业 行业类别：快速消费品（食品、饮料、粮油、化妆品、烟酒） 担任职位：销售类-销售代表
工作描述：负责特殊渠道的维护与开发，负责原有整条产品线在特殊渠道中所占有的市场份额，不断开发新产品线的`销售与展示。利用最少的资源打击不断崛起的新竞品。维护本品牌在特通渠道上的料到地位。
▌徐州维维集团盐城分公司 4年5月 - 5年3月
企业性质：国有企业 行业类别：快速消费品（食品、饮料、粮油、化妆品、烟酒） 担任职位：销售类-销售主管
工作描述：参与组建新的销售公司与新的销售团队，开发新市场。寻找新的合作伙伴。共同挑起新市场的销售体系。
技能专长
语言能力： 英语 中等 ; 普通话 标准
计 算 机 能 力： 证书 高校非计算机专业三级(偏软) ;
技能专长： 熟悉各级销售与行销工作的流程，熟悉各类销售与行销工作类的报表。
求职意向
求职类型： 全 职
希望职位： 销售类-销售部经理/销售类-销售主管/销售类-销售代表
职位名称： 销售经理 ; 销售主管 ; 销售代表
希望地区： 江苏徐州 ;
待遇要求： 45元/月 可面议 ; 不需要提供住房
到职时间： 可随时到岗
自我评价
6年来一直在中国5强企业中供职，从底层销售人员做起，一步一步走上中层销售管理层面。熟悉销售工作中的各个环节，熟悉各个通路的切入与操作，与辖区内的各级通路客户建立了良好的合作关系(包括k类卖场）。能够快速有效的、合理的处理辖区内突发性危机事件。能够不折不扣的完成公司下达的各项销售任务，较好的配合行销部门审核与结算公司给予的各项费用资源。胜任各级销售工作。
发展方向： 独立负责单独区域与客户的管理，能够可以充分发挥从管理细节处入手要效益的效果。可以与团队充分合作完成公司下达的各项销售指标与行销方案。
其他要求： 一切按照国家法律规定的条款执行福利待遇即可。最好的情况是可以接受新的企业文化培训。
销售员简历 销售员简历自我评价篇三
- - 国籍： 中国
目前所在地： 广州 民族： 汉族
户口所在地： 湖南 身材： 178 cm 65 kg
婚姻状况： 未婚 年龄： 24 岁
培训认证： 诚信徽章：
求职意向及工作经历
人才类型： 普通求职
应聘职位： 贸易类：外贸助理业务员、市场销售/营销类：业务员、物流类：物流助理 工作年限： 1 职称： 无职称
求职类型： 全职 可到职- 随时
月薪要求： 20xx--3500 希望工作地区： 广州 深圳 湖南
个人工作经历： 公司名称： 广州浩宇华工科技有限公司起止年月：20xx-07 ～ 20xx-06 公司性质： 民营企业所属行业：化学化工，生物制品
担任职务： 区域销售代表
工作描述： 一，管理自己所管理的区域老客户，负责他们的订单、发货收货通知、催款、催单和对我们产品的投诉。
二，制定相应阶段的营销策略。
三，收集我们潜在客户资料，实行电话沟通后进行拜访。
离职原因： 对公司的管理经营模式不能达成共识
公司名称： 东莞裕元集团起止年月：20xx-03 ～ 20xx-06
公司性质： 私营企业所属行业：鞋业/皮具/玩具
担任职务： 企划助理
工作描述： 一，负责公司市场营销计划的制定及监督实施
二负责公司企业形象设计、品牌推广
三，制定公司各阶段企划方案
四，建立并完善公司市场营销策略、客户服务政策
五，策划实施本行业市场研究工作
六，根据实际情况来协调公司内部各部门的工作以及对外的交流
离职原因： 处理毕业的事情
教育背景
毕业院校： 湖南理工学院
最高学历： 本科获得学位: 学士 毕业- 20xx-06-01
所学专业一： 外贸英语 所学专业二： 法语
受教育培训经历： 起始年月 终止年月 学校（机构） 专 业 获得证书 证书编号 20xx-09 20xx-06 湖南理工学院 外贸英语 学士 10543420xx8001190
语言能力
外语： 英语 优秀
国语水平： 良好 粤语水平： 一般
工作能力及其他专长
20xx-03 英语专业八级（57）
20xx-03 英语专业四级
20xx-03 大学英语六级（508）
20xx-11 湖南省计算机应用水平 1级
详细个人自传
豪言壮语最为苍白，我一贯主张用实际行动证明自己的存在和价值！也许，当我做出新的决定，当您浏览到这份简历，一种无形的力量链接了彼此的真诚。如果愿意，请相信，您给了我一个机会，我一定让您满意——这是最原始的誓言！
如今，大学毕业生需要找工作，金融危机发生后在社会上混了多年的人也时不常地要为饭碗“东奔西跑”。找工作免不了要写简历。说到简历，绝大多数人都不陌生，姓名、性别、出生年月日、什么地方学习、什么地方工作等等。如今找工作再这么写简历可不行了。没听说过大学毕业生在简历上下的工夫已经很可观了吗？内容之丰富、制作之豪华，简直是今非昔比，令我辈难以望其项背。
不过，写简历到什么时候都是一个课题。你说你能干，你说你超强无比，可是别人不知道，这就要靠简历——打动人心的简历往往能在你找工作的时候助你一臂之力。现将英国《泰晤士报网站》一篇有关写简历的文字编译出来，供需要者参考。
第一，务必具体实在。工作经历中最耀眼的部分以两页为宜。宝洁公司英国和爱尔兰地区招聘部主任安迪·沙曼说。不足两页说明你的经历不够。可以耍点小把戏，比如天头地脚留得多一点，这样整个版面就赏心悦目。字号也可以大一些，这样人家看得很清楚。
第二，切忌含混不清。牛津布鲁克斯大学职业生涯部主任洛玛·弗劳德说，写简历，开篇往往是介绍你的概况，告诉人家你是谁。不过，相当一部分用的是固定模式或者套话，这让人觉得十分蹩脚。比如，有的人喜欢说“我是一名出色的团队成员”。你觉得这样说话有意义吗？没有事实作依托，这种说法什么用都没有。 第三，崇尚简明扼要。艺珂人才服务公司短期招聘执行主任斯蒂芬·柯克帕特里克说，写简历可不是让你写小说《战争与和平》。招聘人员要看成百上千份简历，他们不喜欢花哨的东西。要使用积极的修辞手法，要点一目了然，唯此才能确保你说的每一句话都是有意义的。
第四，一定实话实说。柯克帕特里克说，“最要紧的是不能撒谎。”不能撒谎之外，还有一条就是不要说大话。很多人在简历中增这加那，为的是让人觉得你是一个更有魅力的候选人。不过，一旦到了评估阶段，说不定你的谎言或者大话就让你原形毕露。“如果你一开始给人的印象是撒谎，你再往前走就没有什么基础了。”
图片已关闭显示，点此查看
图片已关闭显示，点此查看
第五，突出技能经验。简历不过是一个推销工具。对你学到的和能做的进行梳理是很关键的。你做过什么工作，担任过什么职位，只要将头衔写出来就行。沙曼告诫说，一定要写出你的成就以及经历的要点，重点是你最近都干了什么，从中起了什么作用。
第六，体现鲜明个性。从网上弄一个程式化的简历是最不可取的。柯克帕特里克说，他们要“买”你这个人，你就将自己卖给他们吧。要把你感兴趣的信息写在上面总是好的，这样才像一个真正的人。如果你喜欢蜷缩在沙发里看书，就告诉他们你看什么书，尽量让自己与众不同。
第七，尽量言之有物。寄出简历之前要做足功课。这将包括认真研读招聘广告中对相关职位的要求，然后就你申请的职位表现你的经验。写完之后，要对简历修剪一番，这样你寄出去的东西就会“言之有物”。千万不要海发程式化的简历——如此应聘肯定是不够格的。
第八，少些花哨设计。多数简历是通过电子邮件发走的。沙曼说：“一定要尽量避免使用罕见或者不常用的字体或者设计”。这种设计有时候会增加阅读困难，另一方面还会让人觉得你心里发虚——过于修饰打扮往往是实力不济的表现。 第九，避免错字病句。要让自己发现错字或者不通顺的地方是很难的。毕业生职业生涯顾问服务机构协会说，让招聘人员拒绝的工作申请中有百分之五十六跟错字病句有关系。看来错字病句不是个小问题。写完之后，一定要多看几遍，甚至请有经验的人给看一遍，这样就不会贻笑大方。
第十，勿忘点睛之笔。如果你的简历写得很完美，那就成功了一半。接下来就是看简历封皮搞得如何了。你可以参考不少简历撰写参考书中的封皮设计，比如澳大利亚心理学家兼职业管理专家吉姆·布莱特和约翰妮·厄尔撰写的《绝佳的简历：雇主心中想，你该如何讲》(brilliant cv: what employers want to see and how to say it, by jim bright and joanne earl)。
20xx应届毕业生求职简历范文（原创） 文章个人简历 发布日期：20xx年04月26日 14:45 个人资料：
姓名：深圳人才网 政治面貌：团员
性别：男学历：本科
年龄：22系别：计算机科学与技术
民族：汉专业：计算机科学与技术
藉贯：甘肃兰州 健康状况：良好
知识结构
主修课：c语言，离散数学，java语言，数据结构，操作系统，系统结构，编译原理，
数据库原理，计算机网络
专业课程：oracal实用数据库，db2udb数据库，数据仓库，数据挖掘
选修课：windowsapi程序设计，组合数学，期货投资与务实，西方经济学
实习：oracal上机，图形学上机，汇编实验，接口技术实验
专业技能：
接受过全方位的大学基础教育，受到良好的专业训练和能力中专生个人简历范文的培养，在数据库原理和数据仓库等各个领域，有扎实的理论基础和实践经验，有较强的动手能力和研究分析能力。
外语水平：
20xx年通过国家大学英语四级考试，20xx年通过国家大学英语六级考试。有较强的听说读写能力。
主要社会工作：
大一，大二参加社会实践活动，做过代课老师和家教
兴趣与特长：
☆喜爱各项文体活动，尤其是登山和足球
☆爱好德国古典哲学，大学期间对屈原有所研究
☆着迷于期货和证券市场，喜欢西方经济学的理论和案例，对企业管理也有涉猎
个人荣誉：
热心公益事业，无偿献血200cc
大二获得“新鲜风采新鲜人”大赛优胜奖
主要优点：
有较强的组织能力、活动策划能力和公关能力，在中学就基本形成，大学里又不断全面发展
有较强的语言表达能力，有比较深厚个人简历>毕业生简历的文学功底和底蕴才气
有较强的团队精神，在同学中，有良好的人际关系；在同学中有较高的威信，人品蛮好
自我评价
活泼开朗、乐观向上、兴趣广泛、适应力强、上手快、勤奋好学、脚踏实地、认真负责、坚毅不拔、吃苦耐劳、勇于迎接新挑战。
求职意向
可胜任数据库应用及相关领域的生产、科研工作。也可以从事贸易、营销、管理及活动策划等方面工作。
销售员简历 销售员简历自我评价篇四
姓名：黄超
性别：男
民族：汉族
出生年月：1988年9月
身高：175cm
婚姻状况：未婚
毕业学校：__学院
学历：专科
毕业年份：20__年
工作经验：一年以内
职称：初级职称
求职意向职位性质：全职
职位名称：营销专员，市场助理，销售人员
工作地区：不限
待遇要求：可面议;需要提供住房
到职时间：可随时到岗
技能专长
语言能力：普通话标准
电脑水平：熟悉电脑操作，网页，销售等
教育培训
教育背景：
工作描述：
原本对销售有一定的初步了解，通过这四个月的学习，锻炼，更加深入了解销售，口才方面得到更进一步，对自己更加的自信。更懂得如何销售，懂得如何去应对生活各样的人。
所在公司：__服装专卖店
时间范围：
20__年7月-20__年9月
担任职位：
销售管理
工作描述：
刚开始没有服装销售经验的，仅凭对销售工作的热情，而缺乏服装行业销售经验和行业知识。通过不断的`学习，体验服装销售知识，收取同行业之间的信息和积累市场经验，对市场有了一个大概的认识和了解。现在我逐渐可以清晰、流利的应对客户所提到的各种问题，准确的把握客户的需要，良好的与客户沟通，短短的两个月让我学到了很多。
其他信息
自我评价：
希望在自己年轻的季节甘愿吃苦受累，通过自己积极主动学习，锻炼，磨练自己。从底层做起，不断努力，完善自己，实现自身价值并在工作中做出贡献。三年的大学生活给了我很多挑战自我我机会，有很强的忍耐力，意志力和吃苦耐劳的品质，对工作认真负责，积极进取，个性乐观执着，敢于面对困难与挑战。
联系方式
电话：________
地址：________
销售员简历 销售员简历自我评价篇五
求职意向 职位性质： 全 职
销售管理
职位类别： 销售行政及商务
职位名称： 销售经理 ; 大区经理 ; 销售总监
工作地区： 其他 ;
待遇要求： 可面议 ; 不需要提供住房
到职时间： 可随时到岗
技能专长
语言能力：
计算机能
力：
教育培训
教育经历： 时间 所在学校 学历 培训经历： 时间 培训机构 证书
工作经历 所在公司： 海南椰某集团
时间范围： 20xx年1月 - 20xx年1月
公司性质： 国有企业
所属行业： 互联网、电子商务
担任职位： 大区经理
本人在该公司从业务员开始，历任多种职位，离职时为大区经理。多次获得该公司的嘉奖
工作描述：
每年都能超额完成销售任务，担任大区经理期间，更是屡获优秀干部奖励。
离职原因：
其他信息
自我介绍： 本人从事销售和管理工作多年，拥有丰富的销售渠道，沟通能力强，团队意识好， 发展方向： 本人拥有丰富的销售和管理经验，目前希望能在更大的`舞台上发展
其他要求：
销售员简历 销售员简历自我评价篇六
真实姓名： 童开蓝 性别： 女
年龄： 31 岁 身高： 170cm
婚姻状况： 已婚 户籍所在： 贵州省毕节地区织金县
最高学历： 中专 工作经验： 3-5年
最近工作过的职位： 后勤
期望工作地： 贵州省/贵阳市观山湖区
期望岗位性质： 全职
期望月薪： 4000~5000元/月
期望从事的岗位： 销售代表
期望从事的行业： 房地产开发
沟通能力强
贵州科技大学 (中专)
起止年月： 20xx年9月至20xx年7月
学校名称： 贵州科技大学
专业名称： 物理学
获得学历： 中专
深圳速易宝科技有限公司 - 销售
起止日期： 20xx年7月至20xx年9月
企业名称： 深圳速易宝科技有限公司
从事职位： 销售
业绩表现： 负责市场开拓，开展新客户，跟进、回访，跟进合同进度。
企业介绍： 个体经营 专用设备制造业
贵阳住宅物业管理有限公司 - 后勤
起止日期： 20xx年7月至20xx年7月
企业名称： 贵阳住宅物业管理有限公司
从事职位： 后勤
业绩表现： 负责员工后勤保障跟踪，物料发放、登记，考勤汇总工作，会议接待等工作
企业介绍： 私有 商务服务业
销售员简历 销售员简历自我评价篇七
个人信息
姓名：xxx
性 别： 男
年 龄： 27岁 民 族： 汉族
工作经验： 1年以上 居 住 地： 浙江台州 路桥区
身 高： cm 户 口： 浙江台州 路桥区
自 我 评 价
做事认真负责
求 职 意 向
希望岗位： 销售类-人员-其它相关职位
寻求职位： 仓管
希望工作地点： 浙江台州路桥区
期望工资： /月(可面议) 到岗时间：随时到岗
工作目标 / 发展方向
找一份比较有前途的销售工作，最好是店面销售或是网络销售!
工 作 经 历
▌20xx-01--20xx-07：台州金典汽贸有限公司
所属行业： 其他(私营企业)
担任岗位： 其他类/其他类
职位名称： 上牌专员
职位描述：负责公司销售车辆上牌
▌20xx-01--20xx-01：鑫万利鞋业
所属行业： 纺织品业(服饰、鞋类、家纺用品、皮具…)(私营企业)
担任岗位： 物流/采购类/仓库管理员
职位名称： 仓管
职位描述：负责原材料收货，外加工
▌20xx-09--至今：汇德利控股有限公司
所属行业： 金融业(投资、保险、证券、银行、基金)(股份制企业)
担任岗位： /
职位名称： 操盘手
职位描述：恒指 原油 德指等产品买卖
教 育 经 历
20xx-09--20xx-07 西京学院 管理类/物流管理 大专
技 能 专 长
语言能力： 英语：一般;
计算机能力： 初级
销售员简历 销售员简历自我评价篇八
姓名：冯小姐
国籍：中国
目前所在地：广州
民族：汉族
户口所在地：清远
身材：160cm48kg
婚姻状况：已婚
年龄：28岁
培训认证：诚信徽章：
求职意向及工作经历
人才类型：普通求职
应聘职位：
工作年限：8职称：无职称
求职类型：全职可到职日期：随时
月薪要求：20__——3500希望工作地区：广州
个人工作经历：
公司名称：广州午晨通信科技有限公司起止年月：20__-10～20__-11
公司性质：私营企业所属行业：电器，电子，通信设备
担任职务：采购跟单员
工作描述：工作职责：询价、议价、签定合同、下单生产、跟进生产进度、货款处理、发货跟踪、统计采购数据、售后服务及配件管理等相关事宜
离职原因：
公司名称：广州欧肯体育用品有限公司起止年月：20__-04～20__-08
公司性质：外商独资所属行业：文娱体育，办公用品
担任职务：销售总监助理
工作描述：工作职责：与业务员的沟通、处理客户订单及投诉、发货退货的跟踪、对账单的.建立、货款追缴、货物库存盘点，订货会协凋、客户资料存档及上司下达的任务等事宜
离职原因：
公司名称：广州尚龙贸易有限公司起止年月：20__-09～20__-03
公司性质：私营企业所属行业：
担任职务：行政人事助理
工作描述：
离职原因：
教育背景
毕业院校：广东工业大学
学历：大专
毕业日期：20__-07-01
所学专业一：工商管理
所学专业二：
受教育培训经历：
起始年月终止年月学校(机构)专业获得证书证书编号
1998-0920__-07英红中学高中
20__-0120__-07广东工业大学工商管理
语言能力
外语：英语一般
国语水平：精通
粤语水平：优秀
工作能力及其他专长
本人能熟练操作电脑办公软件，对销售工作流程有一定的了解!细心有耐性，对工作认真负责，在职期间能把本职工作做好!
保险公司请勿打扰!
详细个人自传
本人有良好的道德素质，为人诚实、正直，对工作兢兢业业、认真负责，有良好的团队精神，与同事相处融洽，责任心强，接受和适应能力强。凡事不要求，只要求更好。
个人联系方式
通讯地址：
联系电话：家庭电话：
手机：qq号码：
电子邮件：个人主页：
本文档由站牛网zhann.net收集整理，更多优质范文文档请移步zhann.net站内查找
