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范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参考。那么我们该如何写一篇较为完美的范文呢？这里我整理了一些优秀的范文，希望对大家有所帮助，下面我们就来了解一下吧。中国粮油进出口公司简介...
范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参考。那么我们该如何写一篇较为完美的范文呢？这里我整理了一些优秀的范文，希望对大家有所帮助，下面我们就来了解一下吧。
中国粮油进出口公司简介篇一
13） 收购凭证
14） 银行结汇水单核销联
1） 签订合同
2） 进口商开信用证、进口商审证、通过银行寄交出口商
3） 国内采购
4） 商品入库
5） 财务部门付款
6） 货物报关出口
7） 财务部门作销售入账
8） 通知付款
9） 收款入账
10） 收汇核销
11） 出口退税
a、自营业务
1） 收购入库
借：库存商品-出口库存商品-出口商品大类-出口商品明细
应交税金-增值税
贷：应付账款/银行存款
应附单据：增票、专用缴款书、入库单、收购合同、出口合同，。
2） 出口作销售入账
借：应收账款-应收外汇-信用证-美元-客户=外销发票金额*汇率
应收出口退税=收购单价*出口数量*退税率 贷：销售收入-出口-商品大类
应交税金-增值税
借：销售成本-出口-商品大类
贷：库存商品-出口库存商品-出口商品大类-出口商品明细=收购单价*出口
数量
贷：应交税金-增值税出口单价*出口数量* 应附单据：外销发票、装箱单、报关单、提单、汇票、出口收汇核销单、出库
单，按规定应以报关单上海关所加注验讫章日期为作销日期；以发票注明客户、
收汇方式等作为入明细账依据；一般外贸企业出库单必须加注原入库单号，以
一一对应，以便于退税操作和存货管理，财务、业务、仓储部门应相应批注原
入库单。
3） 收汇
借：银行存款
借：财务费用=人民币手续费+汇兑损益
贷：应收账款
贷：销售收入=外汇手续费
应附单据：银行结汇水单、汇票，此环节须填报《经常项目出口收汇申报单》
并办理出口收汇核销手续：凭出口收汇核销单、出口结汇核销联、报关单先至
银行然后到外管局办理出口收汇核销手续。
4） 收退税款
借：银行存款
贷：应收出口退税
贷：销售成本
退税应附单据：外销发票、进货增值税发票抵扣联、专用缴款书、换算表、出
口收汇核销联、报关单等。入账单据：专用退税款入
账联、税务部门签退明细表。
5） 佣金
明佣：外销发票注明，如直接给进口商，作销时以发票净额入账，无须账务处
理和付款；如支付中间商，作销同时作：
贷：应付账款-币种-客户=发票注明佣金额*汇率
贷：销售收入
暗佣：外销发票不注明，根据佣金协议确定，计提或支付佣金时作：
贷：应付账款-应收外汇-币种-客户=协议注明佣金比例*发票金额*汇率
贷：销售收入
借：财务费用-银行手续费
-汇兑损益
付款应附单据：外销发票、佣金协议、原结汇水单复印件、付汇申报单、付款
凭证，注：付佣原则：先结汇后付佣，超8%比例须由外管局审批。
6） 运、保费
外汇运、保费，作：
贷：应付账款-应付外汇-币种-客户
贷：销售收入-出口
人民币运费，作销售费用，同内销。
b、代理业务
1） 收到货物
借：受托代销商品-客户-商品
贷：应付账款-应付国内-国内委托单位
2） 出口交单
借：应收账款-应收国外-结算方式-币种-客户
贷：代购代销收入-代理出口-商品类别
借：代购代销收入-代理出口-商品类别
贷：受托代销商品-客户-商品
3） 收汇
借：银行存款
借：应付账款-应付国内-国内委托单位
贷：应收账款-应收国外-结算方式-币种-客户
贷：应付账款-应付国内-国内委托单位
4） 付国外费用
贷：代购代销收入-代理出口-商品类别
贷：银行存款
借：代购贷销收入-代理出口-商品类别
借：应付账款-应付国内-国内委托单位
5） 代付国内费用
借：应付账款-应付国内-国内委托单位
贷：银行存款
6） 退税
在委托方退税，受托方无处理。
7） 清理受托商品
借：受托代销商品
贷：应付账款
8） 清理代理款
借：应付账款-应付国内-国内委托单位
贷：银行存款
注：以税务部门监制“代理结算清单”作为结算发票。
本业务流程涉及单据基本与自营相同，但格式等有不同。
1） 进口合同
2） 销售合同
3） 代理合同
4） 信用证
5） 商业发票
6） 装箱单
7） 提单
8） 保单
9） 报关单
10） 汇票
11） 商检证明
12） 出、入库单
13） 银行付汇水单
14） 进口付汇核销单
1） 签订合同
2） 开证、审证、寄证。
3） 报关入库
4） 付款、核销
5） 国内销售
a、自营业务
1） 收单
借：商品采购-进口商品采购-自营进口
贷：应付账款-应付国外-结算方式-币种-客户或银行存款
2） 支付国外费用
借：商品采购-进口商品采购-自营进口
贷：银行存款
3） 支付关税、消费税、增值税
借：商品采购-进口商品采购-自营进口
贷：应交税金-进口关税
借：应交税金-增值税
贷：银行存款
4） 货到入库
借：库存商品-自营进口-商品类别
贷：商品采购-进口商品采购-自营进口
注：该环节进口报关单应已流转至财务部门，应办理进口付汇核销
5） 国内销售
借：应收账款-应收国内-客户
贷：自营进口销售
贷：应交税金-增值税
6） 结转成本
借：自营进口销售成本
贷：库存商品-自营进口-商品类别
注：货物直接发国内客户，可以不通过库存商品科目，直接从商品采购科-
目结
转。
b、代理业务
1） 设置“代理进口销售收入”“代理进口销售成本”
收预付款
借：银行存款
贷：预收账款-预收国内-委托单位
借：银行存款
贷：预收账款-预收外汇-币种-委托单位
收单结算
借：预收账款
贷：代理进口销售收入
借：代理进口销售成本
贷：银行存款
计算应付税项
借：预收账款
贷：应交税金-进口关税
-应交消费税
借：预收账款
贷；应付账款
借：代理进口销售成本
贷：应交税金-营业税
结转
借：代理进口销售收入
贷；代购代销收入
借：代购代销收入
贷：代理进口销售成本
2） 通过“代购代销收入”
收预付款，处理同1）
收银行单证
借：应收账款
贷：应付账款-外商
贷：应付账款-运保费
贷：代购代销收入
借：应付账款
贷：银行存款
除计缴营业税外，其他同1）
借：代购代销收入
贷：应交税金-营业税
3） 通过“应付账款-代理进口-客户”
通过该科目处理类似“代购代销收入”科目，核算收付款过程，在每一笔
合同结束后，将代理费和差额结转损益。
徐老师：据我向原单位同事了解，“代购代销收入”科目目前仍使用，报表反映在其他业务利润。上述根据我原实际工作情况和《外经贸财会基础工作手册》整理；另外进出口业务中有关进料、来料、补偿等形式，会计处理在上述基础上变动，相关单证较复杂，且与我们业务相关较小，待我有空进一步整理。
----
中国粮油进出口公司简介篇二
进出口贸易公司简介范文
本文是关于进出口贸易公司简介范文，仅供参考，希望对您有所帮助，。
进出口贸易公司简介范文1
中国进出口贸易有限公司20xx年注册的，是一家主要面向消费类电子产品开发、生产和市场开发的高科技电子企业。
主要经营pc-camera和车载音频发射器等一系列数码产品。公司采用先进的管理模式，具有雄厚的技术力量，形成了从产品研发、生产、销售到售后服务的完整体系;公司本着“创新”、“诚信”的经营理念，走专业化的发展道路，以领先的技术技能，过硬的产品质量，完善而周到的服务来赢得市场，并将一如既往坚持“以技术创新，以市场为准点”的开发战略。我们将不懈努力，不断的推出我们的新产品，竭诚为广大客户最诚挚的服务!
进出口贸易公司简介范文2
广州进出口贸易有限公司、是一家迈向集团化的公司，也是广东唯一具有独立进出口权，生产开发，国内外贸易的综合公司，并具有一般纳税人资格的企业,从事国内外贸业务：
公司汇聚了一支敬业、专业的销售和技术人才，具有多年自动化技术经验，可为客户提供及时快捷的技术需求，公司希望能与更多厂家建立友好合作关系，携手共进，共创辉煌。
进出口贸易公司简介范文3
广州恺睿进出口贸易有限公司网位于中国-广州、离广州琶洲国际展览会馆只
有20分钟车程，交通便利，公司成立于20xx年，是一家专业性展览策划，会展服务，会展酒店，展览装修工程等综合性机构。
公司主营：展览策划、广交会摊位调剂服务、广交会进馆证代办、广交会摊位装修、广交会翻译服务、广交会来宾酒店预定、户外活动、策划、展览设计、展台制作、礼仪策划等一条龙服务。
我司自成立以来，紧跟改革开放步伐，利用自身的资源和优势，以人为本、诚信为首、创新为主，认认真真，踏踏实实的为外贸企业及中小企业参加进出口商品交易会调剂各类摊位,酒店预定和特装搭建、展台制作等。公司致力于加强国内外各行业的经济贸易合作与技术交流，并得到广大客户与同行、协会、商会对我工作的认可与支持。我们拥有一批高素质的员工队伍，丰富的客户资源和筹办各类展会的经验。我们将全心全意为客户提供优良的服务，为每个展会创下硕果累累的交易成果。我们要在平凡的行业里开创非凡的事业。
我们的理念：加强合作、促进交流、互动双赢!
我们的宗旨：以人为本、诚信为首、创新为主!
我们的目标：利用展览平台，化为国人的翅膀一起飞翔全
进出口贸易公司简介范文4
香港铭丽科技有限公司是一家致力于手机周边配件、节日礼品、摄像器材、节能led、安防产品等的商务贸易和技术开发于一体的高科技企业。公司拥有一支常年从事于数码领域高科技产品研发的高素质专业技术研发队伍，技术力量雄厚，拥有多名资历丰富的软、硬件工程师、专业的产品开发设计师。公司拥有先进的产品生产设备及测试仪器，有着优秀的营销队伍和国内各区域渠道合作伙伴，对于产品的市场开拓和产品售后服务等方面有着健全的管理方案。销售网络和产品销售代理机构遍布全国。强大、专业的研发队伍和先进、完善的销售服务理念，使得我们公司的产品在国内外有着较高的知名度和市场占有率。同时我们将一如既往地禀承“信誉第一、客户至上”的原则，始终把客户的利益放在第一位，竭诚为我们的每一个客户提供最好产品和最优质的服务。
新的世纪,新的挑战与机遇。全球的数码产品市场,正期待我们大展鸿图。我们本着打造企业宏大品牌的目标，坚持稳健经营长远发展，同时凭借强大的人才
资源、严谨的生产管理及经营理念，通过自身经验的积累和对未来不懈的追求和完善，不断进行自我创新、科技创新、管理及经营理念创新，顺应当今数码产品发展的潮流，为您提供优质、优价、更时尚的产品。 欢迎各界朋友莅临参观、指导和业务洽谈。
进出口贸易公司简介范文5
东凯孚轴承公司主要代理销售瑞典skf轴承,日本nsk轴承、ntn轴承、iko轴承，德国fag轴承、ina轴承，美国timken轴承，日本koyo轴承、nachi轴承、ezo轴承、thk轴承、nmb轴承，kbs轴承等。并与hrb轴承，zwz轴承， lyc轴承等保持长期友好合作关系。
我公司轴承产品涉及深沟球轴承，圆柱滚子轴承，圆锥滚子轴承，调心球轴承，调心滚子轴承，滚针轴承，角接触球轴承，推力球轴承，推力滚子轴承，关节轴承，外球面轴承，直线导轨轴承、直线运动轴承、主轴轴承、非标轴承、不锈钢轴承、高温轴承、塑料轴承、陶瓷轴承、冶金轴承、风机轴承等系列。公司轴承产品广泛应用于机械设备、水电水利、工程、铁路、汽车、钢铁、电力、纺织、包装、医疗、冶金、矿山、石油、电力、造纸、电子计算机、电机、运动器材、办公设备、仪器仪表、汽车电机、精密仪器等领域。公司拥有先进的plm、erp、scm、crm管理系统，保证广大客户在轴承咨询、采购、订货、使用中全程无忧!另外，公司具有独立的进出口经营权，完备的中国电子口岸等通关系统，保证国内外轴承之路的畅通!保证急需从国外调货的客户在最短的时间内拿到货。
面向国内，我公司的轴承产品主要销往：上海、浙江、江苏、安徽、内蒙古、重庆、云南、陕西、河北、河南、湖北、湖南、江西、四川、广东、广西、黑龙江、吉林、辽宁、宁夏、甘肃、山西、山东、福建、海南等地;面向国外，我公司产品主要销往：韩国、日本、智利、阿根廷、巴西、美国、土耳其、菲律宾、澳大利亚、印度等多个国家和地区。多年来，我公司凭借优质的产品、一流的服务、超低的价格赢得广大客户的信任与青睐，使我们的轴承产品遍布国内海外!承蒙广大新老客户的支持，东凯孚人将会更加努力进取，以更优质、更高效的服务回馈广大客户!您满意的微笑时我们永恒的追求!为了保证及时供货，我们在天津港保税区、天津经济技术开发区设有中心仓库，库存丰富;为了您设备的无忧运转，我
们有着经验丰富的技术咨询机构;为了您对轴承型号的正确选择，我们建立了一支效率一流、服务一流的营销队伍!雄厚的技术力量，优质低价的产品，一流的营销售后服务，是您最佳的选择!
中国粮油进出口公司简介篇三
国工艺品进出口总公司
简介
中国工艺品进出口总公司是中国工艺品进出口行业最重要的企业之一，是国家商务部重点联系的出口企业，公司自1966年成立以来，经营不断发展，业绩屡创辉煌。公司在2024年度进出口总额达到1854994万元人民币。2024年中国服务业企业500强排行榜上居第69位，在中国企业500强排行榜上位居第204位。公司以工艺品进出口贸易为主营业务，主要的商品大类包括：抽纱制品；珠宝首饰类；家居用品类；重要工业原料类；展会服务类。同时在建筑装饰装修、海陆空货运输、国内贸易等领域积极拓展经营。
走过35年的发展道路，铸造起进出口贸易、实业开发和海外企业跨国经营三大发展支柱，中国工艺已发展壮大成为实力雄厚的中艺进出口集团，正向着多功能、立体化、综合型发展的目标迈进。公司在长期的发展中形成了自己独特的优势，有丰富的国际市场经营基础与经验，有长期合作形成的稳定的国际客户来源及多年的营销渠道。
为适应市场的需求，公司不断进行经营结构的调整，在国内贸易领域积极开拓陶瓷、高档工艺品、黄金饰品、礼品等经营。
今天，中国工艺品进出口总公司即将整合国内贵金属行业发展的优势资源，投入近亿元的资本，从产品研发、权威生产、销售渠道、品牌服务和人才队伍等方面进行整合，面向全国市场开展业务。一艘承载理想目标，冲击挑战中国贵金属行业的巨轮即将驰骋启航，欢迎有德有才有志青年加盟。
渠道专员：30人
岗位职责
任职资格：
岗位职责：
任职资格：
薪酬待遇：
底薪+提成奖金+各项补助及福利（年薪4万以上）
商务专员：5人 岗位职责:
任职资格：
；
获得毕业证转正后签订劳动合同，享受公司正式员工待遇，提成、奖金、补助和津贴等。
中国工艺品进出口总公司
2024年3月
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