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第一篇：市场营销专业个人简历找工作的第一步就是要写出一份令用人单位满意且重视的求职简历。那关于市场营销专业个人简历有哪些呢?下面是小文档下载网小编为你整理的市场营销专业个人求职简历范文，希望对你有帮助。市场营销专业个人简历范文篇1个人基本...
第一篇：市场营销专业个人简历
找工作的第一步就是要写出一份令用人单位满意且重视的求职简历。那关于市场营销专业个人简历有哪些呢?下面是小文档下载网小编为你整理的市场营销专业个人求职简历范文，希望对你有帮助。
市场营销专业个人简历范文篇1
个人基本简历
姓名：-国籍： 中国
目前所在地： 广州 民族： 汉族
户口所在地： 广州 身材： 175 cm　65 kg
婚姻状况： 未婚 年龄： 25 岁
培训认证： 诚信徽章：
求职意向及工作经历
人才类型： 普通求职
应聘职位： 市场销售/营销类:营销专员，业务员
工作年限： 2 职称： 无职称
求职类型： 全职 可到职-随时
月薪要求： 2024--3500 希望工作地区： 广州
个人工作经历：
公司名称： 深圳超研科技有限公司起止年月：2024-01 ～ 2024-04
公司性质： 私营企业所属行业：机械制造与设备
担任职务： 区域主管.工作描述： 深圳超研科技有限公司是一家以节能产品为主的企业,客户主要面向星级酒店和中高档酒楼以及劳动密集型企业(如制衣厂).本人主要负责广州市区及郊区(如增城,从化)业务开拓，客户维护。
离职原因：
教育背景
毕业院校： 南华工商学院
最高学历： 大专 毕业-2024-06-01
所学专业一： 市场营销 所学专业二： 会计电算化
受教育培训经历：
起始年月 终止年月 学校(机构)专　业 获得证书 证书编号
2024-09 2024-06 南华工商学院 会计电算化 大专
语言能力
外语： 英语　一般
国语水平： 良好 粤语水平： 优秀
工作能力及其他专长
做事塌实、谦虚谨慎、热情开朗、有亲和力;适应能力强、善于接受新事物;工作认真负责、积极主动、吃苦耐劳。
详细个人自传
月薪要求:2024元以上.市场营销专业个人简历范文篇2
姓名： 国籍： 中国
目前所在地： 广州 民族： 汉族
户口所在地： 中山 身材： 172 cm　55 kg
婚姻状况： 已婚 年龄： 23岁
求职意向及工作经历
人才类型： 普通求职
应聘职位： 交通运输(海陆空)类:司机 　 销售代表/推销员/营销员/促销员 司机兼业务 　 采购专员 司机兼采购
工作年限： X 职称： 无职称
求职类型： 全职 可到职-随时
月薪要求： 2024--3000 希望工作地区： 广州、深圳、中山
个人工作经历： 公司名称： 自带车送货起止年月：20XX-02 ～
公司性质： 所属行业：
担任职务： 司机
工作描述：
离职原因：
公司名称： 国讯通讯起止年月：2024-02 ～ 2024-01
公司性质： 所属行业：
担任职务： 业务员
工作描述：
离职原因：
公司名称： 协亨通讯起止年月：1999-01 ～ 2024-01
公司性质： 所属行业：
担任职务： 销售代表
工作描述：
离职原因：
教育背景
毕业院校： XX技校
第二篇：关于市场营销专业个人简历
市场营销主要是指营销人员针对市场开展经营活动、销售行为的过程。那么你知道市场营销专业的个人简历怎么写吗？下面是关于市场营销专业个人简历模板，欢迎参考阅读！
市场营销专业个人简历模板(一)
个人基本简历
姓名：×××
国籍： 中国
目前所在地： 广州
民族： 汉族
户口所在地： 揭阳
身材： 157 cm 47 kg
婚姻状况： 未婚
年龄： 23 岁
培训认证：
求职意向及工作经历
人才类型： 普通求职
应聘职位： 市场销售/营销类:营销
贸易类 跟单 助理
工作年限：
1职称： 无职称
求职类型： 全职
可到职： 随时
月薪要求： 1500--2024
希望工作地区： 广州 东莞
个人工作经历：
2024年5月至2024年12月：上海瀚威国际货运代理有限公司/海运部客服操作
主要负责业务跟单，做好货物出口的各项内容，为货物订舱、拖运、报关及跟进维护客户等工作。
工作积极认真踏实，很快掌握工作各个环节的步骤，独立工作力较好。
2024年12至2024年3月：广州市迈的迅医疗有限公司 OTC业务代表
1、进行产品在已上货药店的终端维护，做好产品在药店的POP等宣传及维护产品形象，做好促销活动。
2、开发新的有潜力的药店。
2024年4月至2024年6月：三星家电(广州)有限公司 兼职促销员
2024年4月到2024年6月间的节假日在三星家电(广州)担任空调系列兼职促销员。主要负责在广州的苏宁、国美等多家连锁店进行空调的销售工作。
在工作期间积极参加各公司举办的各种培训，用心学习销售技能;在实际工作中，认真负责，脚踏实地、敢于吃苦耐劳，从最初的派单开始做起，努力把学习到的销售技巧运用到实际工作中，向顾客推荐适用的产品，对工作中出现的问题能够作出及时、合理的解决，继而能够成功地独立销售电器。曾成功地与商场的同事合作向顾客出售整套家电用品，为商场取得了很大的盈利。在不断工作的同时也使自己的意志力、工作能力提高了许多。
教育背景
毕业院校： 广东药学院
最高学历： 本科
所学专业： 市场营销
受教育培训经历：
2024年9月至2024年6月 广东药学院 市场营销 本科毕业证/学士学位证
语言能力
外语： 英语 良好
国语水平： 优秀
粤语水平： 优秀
工作能力及其他专长
1、积极乐观开朗，责任心强，敢于吃苦耐劳;好学上进，对市场营销及贸易方面的工作具浓厚的兴趣;
2、工作适应能力较强，能与不同的人合作,善于沟通，富合作精神;
3、三年多家电销售推广兼职工作及OTC业务实习工作学会了与多种客户沟通，能对工作中出现的问题及时、合理解决;
4、工作踏实肯干，具高度的责任心。
市场营销专业个人简历模板(二)
姓 名： l
目前所在地： 广州
民族： 汉族
户口所在地： 潮州
身材： 160 cm
年龄： 24 岁
联系电话：136××××××××
求职意向
人才类型： 普通求职
应聘职位： 文教法律类：影视/媒介/艺术、行政/人事类：人力资源、秘书、总经理助理、贸易类：外贸
工作年限： 2 职称： 无职称
求职类型： 全职 可到职日期： 随时
月薪要求： 1500--2024 希望工作地区： 广州
个人工作经历
公司名称： 康师傅顶益公司起止年月：2024-09 ～
公司性质： 所属行业：
担任职务： 促销员
工作描述：
公司名称： 广州今朝文化传播有限公司
起止年月：2024-07 ～ 2024-08
公司性质：
担任职务： 发行人员
工作描述： 负责与全国各个电视台沟通，销售电视剧栏目;
负责公司销售计划表拟定，节目宣传，审片工作;
负责销售业绩，磁带管理等各种表格制作，公司日常用品采购等行政工作。
离职原因：
教育背景
毕业院校： 茂名学院(广州石油 培训 中心教学点)
最高学历： 大专 毕业日期： 2024-07-0
1所学专业： 市场营销
受教育 培训 经历： 起始年月 终止年月 学校(机构)专 业 获得证书 证书编号
2024-09 2024-07 茂名学院(广州石油 培训 中心教学点)市场营销 大专
语言能力
外语： 英语 一般
国语水平： 一般 粤语水平： 一般
专业技能
能较好地操作WORD，EXCEL，POWERPOINT等办公软件;
英语 四级成绩413分，具备一定的听说读写能力;
通过中级推销员，具备良好的推销能力。
所学课程
市场营销、市场调查与预测、企业管理学、企业CI策划原理、广告学、消费心理学、国际营销学、公共关系学、国际贸易 理论、商品学、电子商务与物流配送等。
兴趣爱好：运动、听歌唱歌、旅游、写作等
性格特点
自信、开朗，善于观察和分析事物，创新和适应能力强;
坚韧、务实，严于律己，独立性较强;
沉稳、果敢，精力充沛，凡事讲求效率。
拓展阅读：市场营销常见问题：
一、测试市场营销类人员“市场营销类”问题：
1、你对你周围的市场怎样看，怎样细分?
2、觉得市场营销和销售有什么区别?
3、你怎样去处理你周边的市场?
4、你怎样看待拓展业务中的唱歌、喝酒与业务无关的东西?
5、你认为拓展业务中的唱歌、喝酒与业务无关的东西重不重要，你会不会也这样做?
6、你认为什么时候是发挥个人英雄主义的时候，什么时候是发挥集体力量的时候?
7、请对以上举实例说明?
8、你知道产品与品牌的区别吗，你是怎样理解的?
9、你想做置业顾问多一些还是客户顾问多一些，请说明理由?
10、现时有两大市场，一种市场是搞关系，靠费用，另一种是为企业真实解决问题，你认为我司现时应怎样看待这两大市场?
11、请说出3个房地产产品的品种，简要说一下各是要什么业务?
12、你平时喜欢从事什么样的体育活动，你认为这些对你在拓展业务中有什么好处?
13、你知不知道什么是捆绑营销，如果给你搞一个这样的营销，你应怎么搞?
14、请说一说拓展一个企业的过程中，你一般是怎样进行的?
15、你是怎样关注客户的?
16、网上预销售系统是什么?它能为企业带来什么样的便利?
二、测试市场营销类人员“客户服务类”问题：
1、请讲一次这样的经历：你使一个非常不满的客户改变了看法。是什么问题?你是怎样使客户回心转意的?
2、讲一次你曾经为了取得与工作有关的目标而做出个人牺牲的经历。
3、你认为质量和客户服务的关系是什么??
4、很多人都把客户服务的重点放到处理客户投诉上，你认为这种策略的问题是什么?
5、给我讲一个你曾经遇到的这样的一个问题：和你打交道的一位客户要求解决问题的方法和公司利益发生冲突。你是怎样解决这个矛盾的?
6、在客户服务中，公司的政策和规定起着什么样的作用?
7、请列举好的客户代表应该具备的几种基本素质。你为什么认为这几种基本素质很重要?
8、如果客户对所发生的事情的判断是完全错误的话，你该如何解决这个问题?
9、统计数字表明，19个客户中，只有1个客户会投诉，而其他18人尽管不满意也不会说什么，但再也不会购买你的产品了。客户服务代表怎样鼓励沉默的客户发表自己的看法?
10、若客户不满，他们能接受的最大的不满程度有多大?
11、如果你给客户解决难题，客户请你吃喝玩，你怎么办?
12、如果你给客户解决难题，客户给你现金/或现金等价物，你怎么办?
13、你怎样看待走访客户的问题?
14、你认为怎样才能做好一个客户经理?
15、你想做置业顾问多一些还是客户顾问多一些，请说明理由?
16、有人说客户顾问是一个流动银行，你认为对不对?
17、你认为你以往的工作经历对你以后的工作有什么帮助?
18、你是怎样关注客户的?
19、如果客户要求你操作不符合规章制度的业务，你怎么办?
20、你平时喜欢从事什么样的体育活动，你认为这些对你在拓展业务中有什么好处?
21、请说一说拓展一个企业的过程中，你一般是怎样进行的?
第三篇：市场营销专业个人简历
市场营销专业的人员如何制作个人简历呢？以下是一篇市场营销专业个人简历范文，希望大家能从中有所收获并能从中掌握个人简历的写作思路。
个人基本简历《?xml:namespace prefix = o />
姓名：
-
国籍：
中国
个人照片
目前所在地：
花都
民族：
汉族
户口所在地：
四川
身材：
165 cm　65 kg
婚姻状况：
已婚
年龄：岁
培训认证：
诚信徽章：
求职意向及工作经历
人才类型：
普通求职　
应聘职位：
市场销售/营销类:助理.经理市场销售/营销类经营/管理类
工作年限：
9
职称：
无职称
求职类型：
全职
可到职-
随时
月薪要求：
XX--3500
希望工作地区：
花都 花都
个人工作经历：
公司名称：
宜宾五粮液集团公司起止年月：1998-05 ～ XX-05
公司性质：
国有企业所属行业：日用生活服务
担任职务：
业务主管
工作描述：
开发及维护市场,建设渠道!
离职原因：
教育背景
毕业院校：
四川大学
最高学历：
大专获得学位: 专科
毕业-
《?xml:namespace prefix = st1 />1998-07-01
所学专业一：
市场营销
所学专业二：
受教育培训经历：
起始年月
终止年月
学校（机构）
专　业
获得证书
证书编号
1995-09
1998-06
四川大学
市场营销
毕业证
00703705
语言能力
外语：
其他　一般
国语水平：
优秀
粤语水平：
一般
工作能力及其他专长
杨再涛,男,30岁,大专学历,市场营销专业.1998年5月--XX年5月在宜宾五粮液集团公司任业务主管,主要工作开发及维护市场,渠道建设,广告.促销的策划与实施,和团队较好的完成公司的目标任务;XX年6月--XX年4月在广州康健体育用品公司任片区经理,主要工作开发及维护市场,推广新产品,跟踪客户,发放货物,回收货款,培训经销商的团队,超额完成公司的月度销售任务.本人积极进取,对工作认真负责,具有多年的销售工作经验,希望我能为您添砖加瓦,我的付出能给企业带来效益,同时也能给我一个好的发展平台!欲聘销售业务类职位（行业不限），业务员.助理.主管.区域经理.总监助理等!（可接受出差）
详细个人自传
诚实守信，责任感强！
具有良好的学习心态！
善于总结经验！
善于处理人际关系！
具有多年营销工作经验！
第四篇：市场营销专业个人简历
市场营销专业个人简历
个人基本简历
姓名：-国籍： 中国 无照片
个人简历网
目前所在地： 广州 民族： 汉族
户口所在地： 广州 身材： 170 cm 75 kg
婚姻状况： 未婚 年龄： 29 岁
培训认证：诚信徽章：
求职意向及工作经历
人才类型： 普通求职
应聘职位： 销售经理/主管:主管销售助理渠道/分销经理/主管
工作年限： 5 职称： 无职称
求职类型： 全职 可到职-随时
月薪要求： 3500--5000 希望工作地区： 广州 佛山 江门
个人工作经历： 公司名称： 经宇文化起止年月：2024-04 ～ 2024-01
公司性质： 民营企业所属行业：邮政，电信
担任职务： 区域销售经理
工作描述： 主要负责一个区域的114号码百事通的推广业务,和销售人员的管理工作.离职原因： 个人原因
公司名称： 广州一号通电讯公司起止年月：2024-09 ～ 2024-04
公司性质： 民营企业所属行业：邮政，电信
担任职务： 市场部销售主管
工作描述： 负责一号通电讯公司自身网站建设,移动增值业务的推广,手机终端销售业务等离职原因： 个人原因
公司名称： 中国电信集团公司广州市实业公司起止年月：2024-10 ～ 2024-09
公司性质： 国有企业所属行业：邮政，电信
担任职务： 销售主管
工作描述： 数码产品，手机终端，网络产品的销售。负责天河区及东山区两个地区的中国电信业务的发展和电信业务的销售及维护客户工作，领导本区域部成员完成业务指标(固话及小灵通放号,ADSL等宽带业务)，统筹日常的本区域部的业务工作.处理本区域商业客户的投诉与申告,跟踪相关电信业务.开拓本区及区外的电信业务,巩固现有的客户群,策反竞争对手的客户,达到“保存,激增”。
离职原因： 个人原因
教育背景
毕业院校： 广东仲恺农业技术学院
最高学历： 本科 毕业-2024-07-01
所学专业一： 市场营销 所学专业二： 暖通工程
受教育培训经历： 起始年月 终止年月 学校（机构）专 业 获得证书 证书编号1998-09 2024-07 仲恺农学院 空调工程 本科毕业证书 123456
2024-09 2024-03 中山大学 市场营销 本科毕业证书 123456
语言能力
外语： 英语 良好
国语水平： 精通 粤语水平： 精通
工作能力及其他专长
资深市场营销人员，在国企从事销售和市场工作达5年, 对市场营销, 渠道开发有丰富的经验, 可经常出差，有很强的事业心.思想成熟、精明能干、为人诚实。有组建团队和管理团队的能力和经验,善于在新的区域和地区开拓新的业务.客服工作能力优秀,能够独立工作、应变能力强，具高度责任感。能在不同文化和工作人员的背景下出色地工作。特别对于通讯市场比较了解
详细个人自传
资深市场营销人员，在国企从事销售和市场工作达5年, 对市场营销, 渠道开发有丰富的经验, 可经常出差，有很强的事业心.思想成熟、精明能干、为人诚实。有组建团队和管理团队的能力和经验,善于在新的区域和地区开拓新的业务.客服工作能力优秀,能够独立工作、应变能力强，具高度责任感。能在不同文化和工作人员的背景下出色地工作。特别对于通讯市场比较了解
English Resume: Name:Haitao PanGender:Male
Nationality:ChinaNation:Han
Domicile:GuangzhouAge:28
Stature:170cmWeight:75kg
Marital status:Spinsterhood
Adress:Dongpu,Tianhe,Guangzhou.510000
Tel: ***e-mail: amisuker@126.com
Career objective: To be employed by a company in Gangzhou,Foshan or Jiangmen city as a Sales Manager/Supervisor, Channel/Distribution Manager/Supervisor or sales assistant.Education:Graduate from Guangdong zhongkai agricultural college,major in Marketing.Main Skills:
About Languages: fluent oral English, and good pronunciation.Master cantonese and mandarin.About computer: Have a good command of computer, knowing the basic maintain of hardware and software;Skilled in Microsoft Office, including FrontPage.About management: Have better team management ability
About market:Be familiar with communication market.Work Experience:
2024-04 ～ 2024-04Guangzhou JINGYU cultural company
As a Distribution sales Manager, be primarily responsible for a regional promoting business on “114 All Numbers Knowing ”, and its sales management.2024-09 ～ 2024-04 Guangzhou YIHAOTONG telecommunication equipment CO.,LTD
As a sales supervisor of the Market department,I am in charge of the company’s network construction, promoting mobile added service and Mobilephone Market Selling.2024-10 ～ 2024-09China Telecom Co.Ltd.Guangzhou industries company
As a sales supervisor of the company,my working field is mobilephone sales and web production
sales.您正浏览的文章《市场营销专业简历范本下载(2)》由 个人简历 网:http:// 整理,访问地址为：http:///moban/14187.htm
第五篇：市场营销专业个人简历
市场营销专业个人简历范文
市场营销的第一目的是创造顾客，获取和维持顾客;
要从长远的观点来考虑如何有效地战胜竞争对头，立于不败之地;
注重市场调研，收集并分析大量的信息，只有这样才能在环境和市场的变化有很大不确实性的情况下做出正确的决策;
积极推行革新，其程度与效果成正比;
在变化中进行决策，要求其决策者要有很强的能力，要有像企业家一样的洞察力、识别力和决断力。
个人基本资料
姓名：xxx
目前所在地：广州
户口所在地：内蒙
婚姻状况：已婚
培训认证：诚信徽章：
求职意向及工作经历
人才类型：普通求职
应聘职位：经营/管理类:总经理助理 市场/营销推广经理/主管 经理 总监 其它类 品牌项目经理
工作年限：15 职称： 无职称
求职类型：全职 可到职-一个星期
月薪要求：面议 希望工作地区： 广州 广州 四川
个人工作经历：
*2024年4月-2024年12月 北京中西医结合学会广州南洋肿瘤医院 发展办公室主任(总监)
□ 公司行业：医疗
□ 公司性质：半公立医院
□ 公司规模：200人
□ 工作职责和业绩：
负责整体的医院运营工作与品牌及文化建设工作，东南亚市场发展与维护工作。
*2024年7月-2024年4月 广州法国芳妍化妆品用品有限公司(市场总监)
□ 公司行业：化妆品行业
□ 公司性质：新加坡外资
□ 公司规模：80人
□ 工作职责和业绩：
1、完成了企业对外文化杂志宣传系统。
2、重新调整公司的宣传网站.3、市场区域管理体系。
4、公司本市场发展目标。
5、公司未来发展的战略草案
6、重新整合市场资源明确产品发展轨迹。
7、促使公司内部管理模式程序化
8、区域发展推进计划等。
* 2024年10月-2024年5月 内蒙古惠丰科工贸集团(有限公司)
(见习经理 四川公司副经理 四川公司经理)
□ 公司行业：医药生产销售行业
□ 公司性质：民营企业
□ 公司规模：3000人
□ 工作职责和业绩：分公司的整体操作、三大媒体整合策划(在四川主要报纸显著的版面和电视节目网上及电台的重要时段策划实施广告宣传)，成功实际的操作了单一产品在四川市场上的启动、成长、成熟、衰退的全过程，品牌市场最大化阶段占有整体四川市场份额60%以上，2024年实现销售2800万。并获得集团公司以下荣誉：
2024年分管四川周边市场，获得集团公司优秀团队奖。
2024年任大区经理期间荣获集团公司优秀团队奖。
2024年全国分公司评比利润大区第二名
*1997年10月-2024年8月 北京中北联通通讯股份有限公司
(包头分公司 ：市场部经理 副总经理
1998年兼兰州分公司总经理助理)
□ 公司行业：通讯寻呼行业
□ 公司性质：股份有限公司
□ 公司规模：500人
□ 工作职责和业绩： 1、100多家寻呼连锁店及代理商的管理发展等工作。
2、公司各部门的协调管理工作。
3、定期向上级领导汇报工作。
3、计划实施整体的发展事宜等。
98年3月包头公司申请到中北甘肃的寻呼台开发任务，期间完成了发射机站的架设工作，公司的注册工作，公司前期的招聘及公司内部装修工作等，并得到北京总部任命兼甘肃分公司总经理助理。
*1993年4月-1997年8月 内蒙古赤峰市物资局机电设备总公司
(业务员、业务主办)
□ 公司行业：国家物资
□ 公司性质：国营企业
□ 公司规模：200人
□ 工作职责和业绩：负责公司电脑、家电、办公用品等协调厂家业务工作。
1995年内蒙古物资局优秀共产党员
* 1989年3月-1992年12月 内蒙古海拉尔森警支队
(服兵役)
□ 1990年6月光荣加入中国共产党
1991年 荣获个人三等功一次
1991年完成三个月驾驶学习。
1992年全国森林警察军事汇报表演带领射击队荣获集体三等功一次
教育背景
毕业院校： 四川大学
最高学历： 本科 毕业-1998-07-01
所学专业一： 市场营销 所学专业二： 经济管理学 作文
受教育培训经历： 接受教育与培训：1994年7月至1998年7月 内蒙古广播电视大学
市场营销(本科)
1999年5月 北京MBA短期学习班(3个月)
2024年3月至2024年4月四川大学经济管理学研究生班经济管理学
语言能力
外语： 英语 一般
国语水平： 良好 粤语水平： 一般
工作能力及其他专长
工作能力
1、运作公司及产品策划、管理运营能力，具备敏锐的商业头脑，市场战略思维。
2、优秀的团队组织者和领导者，完成公司赋予的工作任务与工作目标。
3、具备良好的文案书写能力、分析能力及广告预测能力和良好的基本财务知识。
4、建设具有创造性精神，适应快速发展的组织。
5、具有很大的职业发展潜力。
详细个人自传
观念就是生产力，机会远比金钱重要，成为一名优秀综合性的职业人才，首先要明确首要目标不是捕获金钱，而是挣取一个未来!
自信和实力，是综合的自我评价。自学、实践、勤奋、拼搏是人生的准则。诚信踏实，是做人做事的原则。不断造就本身的自信和实力，促使自己从一名普通的业务员成长为优秀的团队组织者和领导者，也从一个高度攀登到另一个高度。坚信诚信踏实，从业之路才能走得更远更稳，才能获取尊重和信任。感恩的来面对世界，是骄傲的品德，曾工作过的企业、合作的伙伴及对手始怀感恩之心，因为他们，才拥有了今天的成长。剑鸣匣中，期之有声。已是而立之年，期待有一个稳定而长远的发展。给予一个机会和时间，能够在贵司为达成一个更高而努力!
本文档由站牛网zhann.net收集整理，更多优质范文文档请移步zhann.net站内查找
