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高级销售经理的职责 销售经理主要职责篇一
2.每日上交拜访、工作报告及分析本周客户预定情况。
3.与会议相关部门的沟通，取得销售方面的信息。
4.在部门年度预算内，推行销售计划。
5.更新现有客户及潜在客户的资料。
6.记录上月的销售业绩,收集客户意见。
高级销售经理的职责 销售经理主要职责篇二
(1)根据总经理下达的销售任务和指标，开展和实施酒店日常销售工作。
(2)与各销售渠道的沟通，及时处理合作中的各类问题。
(3)根据不同的协议公司需求，制定所需的协议合同文本。
(4)全面负责应收账款的核对和催缴工作。
(5)全面掌握酒店销售政策和制度，按要求执行。
(6)、负责酒店协议资料完整录入系统，并定期续签和更新。
(7)、随时掌握酒店每日的房态状况，合理进行流量控制，做到收益较大化。
(8)、完成上级指派的其他工作。
高级销售经理的职责 销售经理主要职责篇三
1、接受检查仪表、礼节礼貌、工作态度、工作效率及绩效;
2、根据销售总监每月下达的销售任务和指标，开展和实施酒店日常销售工作。做好每日销售报告、每周计划安排、每月客户分析等;
3、按要求维护酒店客户，定期电话或登门拜访，沟通相关信息，保证酒店合作顺利进行;
4、对客户提供专业的住宿、会务、就餐咨询;
5、良好的营销意识和能力，主动关注并反馈各种酒店信息;
6、负责重要客户及潜在重要客户的资料收集，归纳和分析，维护好老客户的同时，主动积极的开拓新客户;
7、根据不同的协议公司需求，制定所需的协议合同文本。跟进好每月ar帐和s帐的对账及收款工作;
高级销售经理的职责 销售经理主要职责篇四
1.能与客户顺畅沟通，开发有效客户及后续跟进，直至签单;
2.对于负责行业的展讯做全年展讯的统计，并深入开发，挖掘更多优质客户。完成年度任务指标;
3.熟悉搭建材质和了解简单设计，可以顺畅与客户沟通后续事宜，并能随机应变，解决现场问题;
4.更快有效地熟悉整个公司的运作操作流程，熟悉各部门的工作要点;
5.有效地把控整个项目的实施操作流程，与客户与同事很好的交接与交流
6.吃苦耐劳，可以接受旺季期间的较强工作量;
7.较强的协调与沟通能力。
高级销售经理的职责 销售经理主要职责篇五
1、负责责指定行业的客户集成项目的销售等工作;
2、负责责公司集成方案的销售(信息安全、计算存储、数据库、网络等)的销售工作;
3、制定自己的销售计划，并按计划拜访客户和开发新客户;
4、搜集与寻找客户资料，建立客户档案，维系客户关系;
5、汇总与协调处理各it厂商资源，负责产品宣传、推广和销售，完成客户项目销售。
6、协助销售总监制定销售策略、销售计划，以及量化销售目标。
7、做好销售合同的签订、履行与管理等相关工作，以及协调处理项目实施过程的商务问题。
高级销售经理的职责 销售经理主要职责篇六
1、负责开发维护本土客户资源，完成销售任务；
2、负责搭建管理本土客户销售团队；
3、上级安排的其他工作。
1、遵纪守法，无不良从业行为记录。
2、有本土企业的客户资源。
3、从事过传统媒体经营工作，熟悉本土市场，熟悉本土企业，政府的运作。
4、对广告销售及经营有自己的见解和思路，善于整合资源。
5、沟通能力好，有团队管理经验
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