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第一篇：一季度收入情况分析及建议(定稿)邢台市财政局关于一季度财政收入完成情况分析（2024年3月7日）去年下半年以来，受全球金融危机的影响，全市经济出现下滑态势，财政收入增速趋缓，现将一季度全市财政收入完成和二季度预计完成情况简要分析如...
第一篇：一季度收入情况分析及建议(定稿)
邢台市财政局
关于一季度财政收入完成情况分析
（2024年3月7日）
去年下半年以来，受全球金融危机的影响，全市经济出现下滑态势，财政收入增速趋缓，现将一季度全市财政收入完成和二季度预计完成情况简要分析如下：
一、一季度财政收入完成情况
全市全部财政收入完成30.9亿元，占全年任务的27.2%，超时间进度2.2个百分点；同比增长12.6%，增收3.5亿元。地方一般预算收入完成11.4亿元，占全年任务的28.4%，超时间进度3.4个百分点；同比增长13.8%，增收1.4亿元。
（一）分部门收入完成情况。国税部门组织收入17.5亿元，占全年任务的24.6 %，同比增长4.5%，增收0.75亿元；地税部门组织收入10.8亿元，占全年任务的34%，同比增长32.4%，增收2.6亿元。财政部门组织收入2.6亿元，占全年任务的23.3%，同比增长2.8%，增收700万元。
（二）分县市区收入完成情况。全市有13个县市区的财政收入为正增长。其中：桥东区增收0.8亿元, 桥西区增收0.7亿元，高新区增收0.4亿元，邢台县增收0.38亿元，沙河市增收0.36亿元。桥东、桥西区增收，主要是调整市对区财政体制后，调动了两区发展三产、组织收入的积极性，两区完成营业税可比增长27%。全市有8个县市区的财政收入为负增长。其中：清河县短收0.29亿，内邱县短收0.27亿元，宁 1
晋县短收0.1亿元。短收的主要原因是受经济大环境的不利影响，部分企业经营困难，产值下降、效益下滑。
（三）市本级收入完成情况。市本级财政收入完成10.2亿元，同比增长17.2%，增收1.5亿元。主要是金牛能源上交的企业所得税增加较多。
（四）全市财政收入质量有所提高。一季度，全省非税收入较同期增长17.4%，而我市的非税收入下降了0.9个百分点；对地方财力贡献率较高的地方小税种税收增幅高达24%。这说明我市财政收入质量有所改善，收入结构进一步优化。
一季度全市财政收入完成情况较好的主要原因：一是分析我市经济结构，煤炭开采、钢铁、煤化工等支柱行业，其产品多数为内销的初级产品，全市经济对外依存度低，受金融危机影响较小。但这一经济结构，不利于今后我市经济的发展，需要进一步优化。二是受新的市对县（市、区）激励财政体制影响，各县市区发展经济强化税收征管的积极性不断提高，体制的激励作用初步显现。三是个别企业去年缓税今年一季度入库也是影响因素。
二、预计二季度收入完成情况
预计二季度当季完成财政收入25亿元，较一季度减收5.9亿元。预计上半年完成财政收入55.8亿元，占年任务的49%，低于时间进度1亿元，较去年同期下降3%。分税种看：增值税、所得税低于时间进度，其他税种税收可达到或超过时间进度。
二季度各税种税收预计完成情况分析如下：
（一）增值税完成情况分析。
预计二季度完成增值税11.5亿元,较一季度减收4.5亿元。
煤炭业、钢铁业和炼焦业提供的增值税占全部增值税的比重50%以上，其预计完成情况是：煤炭业产品销量将有所下降。二季度是煤炭市场传统消费淡季，煤炭需求量将有所回落。一季度完成税收2.6亿元, 按销量下降10%测算，预计二季度减少税收0.3亿元。钢铁业市场在一季度曾短暂回暖，但产能过剩、下游消费需求依然低迷的格局未变，二季度量价回落趋势明显。一季度完成税收3.6亿元，受量价变化及一季度非即期交税因素影响，预计二季度减少税收1.6亿元。炼焦业的指标性产品焦炭，与下游钢铁等企业的经营状况密切相关，预计二季度焦炭市场低迷、销量下降。一季度炼焦业完成税收1.4亿元，受市场影响，预计二季度减少税收0.4亿元。
其他主要减收因素是：企业3月份取得进项票较少，将于4月份集中抵扣，由此减少税收1.5亿元。
（二）企业所得税完成情况分析。
预计二季度完成企业所得税3.5亿元，较一季度减少0.7亿元。煤炭业一季度上交去年缓缴税款是影响因素之一；另外，钢铁业较一季度量价回落、效益下滑，也是影响企业所得税减少的主要因素。
（三）营业税完成情况分析。
一季度营业税完成情况较好，共计完成2.9亿元，预计二季度与之相比基本持平。主要行业预计完成情况是：金融业较
稳定，其实现税收稳步增长，预计完成0.6亿元；建筑业受政府投资拉动的影响，较一季度略有增长，预计完成0.8亿元；房地产业交易较活跃，预计完成税收0.5亿元。
（四）个人所得税完成情况分析。
2024年10月国家出台利息税调整政策，主要内容是新增存款免征利息税，受此政策影响，利息税呈下降趋势；一季度邢钢分派股息红利一次性缴税0.26亿元。一季度完成个人所得税2.1亿元，预计二季度将减收0.3-0.5亿元。
（五）其他小税种税收完成情况分析。
相对“四税”来讲，小税种受经济形势影响较小，其税额不会大起大落，一季度完成小税种税收3.1亿元，预计二季度与一季度相比基本持平。
三、进一步做好今后财税工作的措施
（一）落实好激励性财政体制，充分调动各县市区发展经济、增加收入的积极性。
一是认真落实好市对县的激励性财政体制。新一轮激励性体制，省、市不再集中困难县收入增量形成的财力，严格兑现体制政策，有利于充分调动县级发展经济、增加财政收入的积极性。
二是认真落实好市对两区的财政体制。新的市对区体制给予两区更加优惠的增收奖励政策，这有利于促进两区第三产业的发展，目前这一体制的激励作用正逐步显现。
三是发挥县对乡财政体制的激励作用。继续完善县对乡财政体制，加大县级对乡镇增收的奖励力度，调动乡镇发展经济、组织收入的积极性。
（二）认真落实税费扶持政策，增强企业发展后劲。一是帮助企业树立应对危机的信心。在目前企业经营较为困难的情况下，各级各部门要切实转变作风，充分发挥职能作用，支持、帮助企业克服困难、增强信心。
二是认真落实各项财税优惠政策。兑现落实财政支持企业发展的有关政策，包括技改贴息、税收返还等政策，引导企业增加投资，加快技术改造和设备更新，促进产品结构优化升级。
三是认真落实有关行政事业性收费政策。切实将国家和省先后取消和停征的行政事业性收费落实到位，严格实行“一口收费制”管理，减轻企业负担，为企业发展创造良好环境。
（三）加强税收征管，足额征缴地方税收。
一是加强税收的分析调度。国、地、财三部门每月将召开一次收入调度分析会议，以加强部门联系，互通信息，形成组织收入的合力；加强税源调查分析，搞好税源监控,扫除征收死角，努力扩大征缴范围；严格控制缓税，大力清理以前年度欠税，提高税收入库率。
二是足额征缴地方税收。加强地方小税种的征收管理，既可以增加地方可用财力，又不至于使企业的税负过重。地方小税种的财力贡献率最高，且征收弹性较大，对地方小税种应收尽收，是应对当前危机的一种有效办法。
三是加强对县市区收入工作的督导。市财政部门的各位局长将继续实行分包责任制，对各县市区的收入工作进行督导，并帮助县市区科学组织收入，确保完成财政收入任务。
第二篇：2024年一季度规费收入分析
2024年一季度规费收入分析
提高效率”的工作思路开展征缴工作。截止6月20日，上半年规费收入完成11014万元，其中：社会保险费10676万元，代征工会经费338万元。现将各费收入情况分析如下：
一、社会保险费。1-6月应征社会保险费11108万元，实际征收入库10676万元，征缴率96.11%。实征数比去年同期的8042万元，增2634万元，增长32.75%。其中：养老保险应征6808万元，实征6579万元，征缴率96.64%。实征数5245万元，增1334万元，增长25.42%；失业保险应征442万元，实征405万元，征缴率91.63%。实征数比上年同期的225万元，增180万元，增长80%；医疗保险应征3522万元，实征3370万元，征缴率95.68%。实征数比去年同期的2305万元，增1065万元，增长46.20%；工伤保险应征249万元，实征238万元，征缴率95.58%。实征数比去年同期的192万元，增46万元，增长23.95%；生育保险应征86万元，实征83万元，征缴率96.51%。实征数比去年同期的76万元，增7万元，增长9.21%。各费种都比上年同期增长幅度较大，其主要原因是：
（一）应征数比去年增长，有三个原因，1、应征户数增加，从5月起启动达到或超过退休年龄等人员城镇居民养老保险一次性补缴，截止6月应征户增270多户，金额增加720多万元；
2、工资增长，缴费基数增加；
3、征收比例增加，根据玉劳社发[2024]61号文件，从2024年1月1日起，失业保险费率由1.5%恢复为3%；医疗保险从原来的8%提高到12%。
（二）加强征收管理，加大催欠力度，做到一是有计划，做好计划的层层分解，合理分配清欠任务，及时将任务下达分解到各分局，并将任务完成情况纳入到考核，做到“任务细化、逐级监督、责任明确”，形成 “有专人抓、有专人管”的良好格局。二是有重点，分级做好重点费源和欠费大户的监控，做到重点监控重点管理。三是有措施，充分发挥地税部门的征管优势，将规费工作纳入到税务稽查、企业所得税汇算清缴工作中，运用税收执法手段提升执法刚性。
（三）大力开展宣传工作，进一步营造良好的征费氛围。在做好日常宣传和宣传月活动宣传的同时，深入缴费户中进行政策宣传和业务辅导，确保各项规费政策贯彻落实到位；在征收大厅设立了咨询台，电子触摸屏上设置了有关政策和缴费信息，极大地为缴费户提高了参保意识和缴费积极性。
二、代征工会经费。1-6月累计代征工会经费338万元，比去年同期的388万元减少50万元，下降12.88%。下降的原因一是大的缴费户玉溪矿业有限公司，2024年补缴2024年4季度数比2024年补缴2024年4季度数减少了30多万元，原因是2024年效益好，考核奖金比2024年较多；二是2024年补缴欠费比2024年补缴费减少。原因是1、2024年有部分财政拔款单位补缴2024年欠费10多万元，2024年财政拔款单位在2024年底就全部缴完，2024年无这样的补费；
2、大部分单位2024年应缴费在年底就全部缴完，2024年补缴欠费明显减少；
3、云南新平云新糖业有限责任公司2024年补缴了2024年欠费17万元，2024年还
未补缴去年欠费；
4、云南玉溪仙福钢铁（集团）有限公司，去年截止6月所缴的费是2024年7月至2024年5月，今年截止6月所缴的费是2024年10月至2024年6月，今年比去年应缴费月份少了3个月，少缴金额30多万元。在今后工作中我们将加大催缴力度，尽量做到应收尽收。
其主要采取以下四个方面的措施：一是搞好费源测算，科学合理下达计划。实行统一测算口径和测算方法的“两统一”办法，形成较为科学合理的规费测算数据，并以此为依据下达全年收入计划。二是做好收入分析和收入监控，加强入库过程管理。对发现的情况及时进行指导，确保收入始终在有序状态下均衡征收入库。三是加强规费信息化管理。每月对重点税源监控户信息进行收集，注重运用规费征管软件来规范操作指导、错误排查更正、新业务使用指导等，确保征管数据信息准确完整，会统核算开展有序。四是强化税费同征同管。
把规费纳入各有关单位个个人的目标管理和绩效考核，坚持规费与税收收入一同计划、一同检查、一同考核，确保了规费征管水平进一步提高。
第三篇：2024年一季度全国餐饮业收入同比分析
2024年一季度全国餐饮业收入同比分析
一季度餐饮业零售额数字聚焦
今年一季度，全国住宿和餐饮市场增长较去年同期有所放缓，零售额达到4382.9亿元，同比增长18.9％，比去年同期增幅降低4.7个百分点。
一季度，全国住宿和餐饮业零售额增幅高于社会消费品零售总额增幅3.9个百分点，占社会消费品零售总额的比重为14.9％，对社会消费品零售总额的增长贡献率为18.1％，拉动社会消费品零售总额增长2.72个百分点。其中，3月份住宿和餐饮业零售额达到1367亿元，同比增长18.7％。
根据国家统计局发布显示数据，2024年1-2月份，全国餐饮收入4030亿元，同比增长8.4%，增幅比去年同期下降4.9个百分点，而且是近10年来，1-2月份数据第一次出现个位数增幅。特别是限额以上企业的餐饮收入1278亿元，同比下降了3.3%，比去年同期下降17.3个百分点，出现了中国餐饮业改革开放以来的首次负增长。
据中国烹饪协会发布报告显示，今年1-2月份，全国餐饮收入近10年来第一次出现个位数增幅。限额以上企业（年营业额达到200万以上的餐饮企业）的餐饮收入出现了中国餐饮业改革开放以来的首次负增长。面对消费寒流，全国各地餐饮企业抱团开展为期三个月的“促销季”活动。
第四篇：一季度贷款投放分析及措施建议
一季度贷款投放简要分析及工作建议
一、总体情况
截至3月31日，全行各项贷款余额为49213.87亿元，较年初增加6475.0亿元，增长15.2%，同比多增5019.7亿元，完成了贷款增量计划的122.2%。其中：公司客户人民币贷款余额35295.2亿元，较年初增加3966.7亿元，同比多增2146.7亿元；个人贷款余额（不含银行卡透支）8621.4亿元，较年初增加499.0亿元，同比多增223.53亿元。票据贴现余额5297亿元，增加2024.3亿元，同比多增2649.5亿元。外币各项贷款余额164.7亿美元，较年初增加4.9亿美元，同比少增30.4亿美元。二、一季度贷款增长的时序比较
从贷款增长总量来看，今年一季度全行贷款增量创历史新高，呈现出超常规增长态势。2024年、2024年、2024年和2024年1季度增加额分别为502.2亿元、1212.3亿元、1552.7亿元、1455.3亿元，而今年1季度增加额为6475亿元，为近三年同期平均增加额的4.6倍，超过近几增加额，出现超常规增长态势。从贷款投放节奏来看，3月份增幅较大，3月份各项贷款余额增加3095.8亿元，占一季度增量的47.8%。3月31日当日各项贷款余额增加1241.5亿元，占3月份增量的40.1%，占一季度增量的19.2%。
一季度贷款增长和投放加快，主要有以下原因：
一是支撑信贷增长的市场基础持续扩大。为积极应对全球经济金融危机的影响，在“国十条”颁布后，大量在建项目建设进度和固定投资进度的加快，去年四季度及今年1、2月份的融资需求增加，从而拉动了贷款增长。今年以来由各级政府主导的一大批新规划建设的基础设施项目启动，新建项目融资需求开始明显增加，并进入提款期。项目开工节奏对银行贷款节奏有直接影响。并且从项目规划、投资和建设周期来看，由政府主导的基础设施建设项目将成为未来支撑信贷持续增长的基础。因此，在年内，信贷增加很可能形成一个可持续的过程，也就是说信贷增长仍是可以预期的。
二是出于市场的考虑，集中放款。中央及各省市政府已经将未来规划建设的项目予以提前实施，并且今年以来各地集中推出了一大批新建设投资项目计划，这些项目也主要集中在近两三年完成。由于预期今后几年各行将面临以财政支持的基础设施建设项目减少,因此，各行为了抢占这部分市场，主动加强了竞争，提前投放贷款，致使近期贷款增量迅速放大。
三是信贷政策调整发挥了积极作用。年初以来，总行审时度 势，加快调整信贷政策，重点加强对铁路、公路、电力、城建等少数优质信贷市场竞争，有步骤地扩大了铁路、公路、城建等重点行业信贷业务授权，并在2月中旬后相继出台了并购贷款、项目搭桥贷款、项目前期贷款、项目营运期贷款、固定资产支持融资、搭桥贷款等新产品，调整了固定资产支持融资的资产范围、贷款期限等，有效提高了各行市场竞争能力。
四是部分分行出于时点绩效考核的需要。总行对分行的考核要求强化了同业占比的指标，部分分行出现了贷款季末冲高现象，这对3月份贷款增长影响较大。截至4月2日，人民币各项贷款余额回落至48710.5亿元，较年初增加5971.5亿元，较3月末下降了503.4亿元，其中流动资金贷款下降了315.8亿元。个人短期消费贷款下降了70亿元。
综上分析，一季度信贷高增长具有客观的外部市场需求支撑、基本符合全行经营管理政策和策略，也是全行整体竞争实力的一次展现，但是季末冲高而虚增的短期行为需要予以高度重视（对一季度6475亿元增量影响约为7.77%，对3月份增量影响约为16.25%，对3月31日增量影响40.53%）。因此，总体来看，全行一季度贷款投放总量和节奏是特定时期的一次集中投放，具有较为合理的宏观基础和环境。
三、贷款投放的结构和质量
从公司客户贷款品种结构看，流动资金贷款较年初增加853.5亿元（其中贸易融资业务增加345.2亿元），占公司客户 贷款增量的21.65%；项目贷款较年初增加2708.3亿元，占68.73%；房地产开发贷款较年初增加378.1亿元，占9.59%。项目贷款为主导的特征非常明显。
从公司客户贷款行业结构来看，截至3月末，贷款增长最多的行业是城市基础设施1399.2亿元（其中：依托直辖市、省会城市和地级市财政做为还款来源的贷款余额4018亿元，占比86％，增量为1240亿元，占比为88％，县和县级市贷款余额143亿元，增加29.7亿元，占2.1％）、商务服务（含开发区）537.7亿元、房地产367.2亿元、电力及电力设备310.2亿元、公路及运输271.6亿元、铁路130.2亿元，上述6个行业共计贷款余额较年初增长3016.1亿元，占全部公司客户贷款增量的75.8%。其他制造业贷款也有增加，但仍然得到有效控制，一定程度上避免扩大产能过剩风险。
从个人贷款品种结构看，截至3月末，个人住房贷款较年初增加311.4亿元，个人消费贷款较年初增加168.1亿元，个人经营贷款较年初略增19.5亿元。
从各项贷款区域结构来看，截至3月末长三角、珠三角和环渤海三地区分行贷款较年初增加4213亿元，占全行增量的65.1%，带动了全行贷款增长；部分中部和西部地区分行增长较快，如安徽增加250.7亿元、湖北增加234亿元、四川增加225.6亿元、湖南增加199.5亿元、重庆增加176.8亿元、云南增加170亿元；东北地区分行主要增加的票据贴现341.9亿元，而公司贷款增长为0。
从客户规模分布看，至3月末，大型企业贷款余额19490.6 亿元，比年初增加1700.9亿元，占公司贷款增量的42.72%；中型企业贷款余额14086.8 亿元，比年初增加2024.2亿元，增量占比51.24%；小企业贷款余额2650.5亿元，比年初增加240.3亿元，增量占比6.04%。
综上来看，我行贷款投放结构既有集中的方面，同时也有均衡增长的另一面，主要呈现以下特点：
一是增量贷款的行业集中度提高。贷款投放重点集中在城建、公路、房地产、电力和铁路行业上，占全部公司客户贷款增量的75%，总体看，基本符合我行优先选择信贷投向的政策导向。其中城建贷款增量占全行公司客户贷款增量的35.14%。
二是绝大部分地区贷款增长快速。一季度各分行贷款增长普遍较快。
三是增量贷款的期限结构基本均衡。法人客户贷款（公司客户贷款和票据贴现）余额较年初增加5976亿元，其中中长期的项目贷款和房地产贷款余额增加3086.4亿元，短期的流动资金贷款和票据贴现余额增加2889.6亿元，中长期贷款和短期贷款增量基本持平。
四是优质客户贷款高度集中。据统计，今年一季末，全行贷款增加5亿元以上的客户为152户，贷款余额为3780亿元，比年初增加1829亿元，主要集中在我行的重点优质客户；从客户信用等级看，AA-以上客户贷款增加1503.4亿元，增量占比82.19%，比年初约提高了12个百分点。五是贷款质量继续改善。预计截至3月末，集团不良贷款余额1025.6亿元，比年初下降7.2亿元，不良贷款率低于2％，继续保持“双降”。公司客户不良贷款下降，个人客户不良贷款有所上升。3月末的公司客户关注类贷款占比为4.39%，比年初下降0.86个百分点，关注三级贷款余额184亿元，比年初下降15亿元。
综上，今年以来，总行适时调整了一些信贷业务授权，并在基本保持现有管理制度稳定的前提下，集中在项目贷款领域和个人贷款领域研发并投产了一些信贷产品，取得了积极效果。从贷款投放结构和质量来看，全行信贷主要投放在风险相对可控，具有良好成长性的信贷业务领域，资产质量基础较好，结构基本合理。
四、当前信贷增长中可能存在的问题
主要面临的是政府过度负债风险和产能过剩风险这两类系统性风险，以及操作性风险、合规风险、结构性风险等局部风险。
1.面临持续扩大的政府过度负债风险。当前信贷投放的主要领域是城建、铁路、公路等政府主导的投资项目，这些贷款的还款来源除了项目本身收益外，很大程度上还取决于政府的财政能力。由于经济增长放缓，企业效益下滑，以及政府实施积极财政政策，进行结构性减税等因素的影响，政府财政收入可能在未来一段时期内增长有限，甚至出现下降，影响政府的偿债能力。此外，之前上马的很多项目，可能存在低效投资、低水平投资建设 和过度超前建设等问题，如果下半年或明年经济形势出现好转，或者政府出于抑制过高投资、抑制通胀因素等考虑，减缓项目建设进度，暂缓甚至暂停部分项目的建设，将直接影响项目的投产时间和收益能力，对我行贷款资金的安全造成不利影响。
2.可能存在为了竞争市场，放松风险防控的问题。在较大的竞争压力下，为了抢占客户资源，会出现用发放流动资金贷款、搭桥贷款的方式“跑马圈地”，特别是发放流动资金贷款垒大户的风险。新增项目贷款也普遍存在贷款期限偏长、利率偏低，贷款准入条件有所放宽的问题。此外，表外业务发展迅猛，也可能出现企业利用监管漏洞套取信贷资金的风险。
3.面临客户过度融资和资金挪用的风险。信贷集中既有防控风险的需要，同时也易造成客户过度融资，在客户资金充裕的情况下，反而导致信贷资金使用效率下降。在流动性充裕的背景下，部分企业往往超越自身经营管理能力和投资需要，通过各种渠道获得银行贷款，储备多余资金以应付下半年或今后可能出现的信贷市场紧缩或通货紧缩困境。而银行对集团企业类“优质客户”的过度竞争，使得集团企业较易在多家银行获得授信和贷款，不但增加了过度融资风险，对银行监控资金的真实流向增加了难度，可能出现一些企业挪用信贷资金进入资本市场和房地产市场等高风险领域。
4.部分区域和信贷业务发展仍显滞后。虽然我行贷款增长迅猛，但是信贷增长区域不平衡的问题依然突出。一些分行的信贷 资源相对不足，信贷增长乏力；而东北地区分行竞争力相对不足，贷款的增长很大程度上依赖于票据贴现；还有一部分分行在主观上存在“抓大放小”的思维，对发展小企业信贷业务仍不够重视。这些因素可能造成我行在这一轮信贷快速增长过后，发展后劲不足的问题。
5.个别行业和区域的信贷风险可能会进一步显现。面对金融危机，政府在保增长的同时，也加快经济结构调整和产业升级的步伐。一些宏观调控政策和产业政策的密集出台，企业兼并重组增加，政府干预信贷行为可能增加，将会在一定程度上影响我行信贷资产质量。
五、下一步措施建议
基本判断，世界经济危机没有见底，我国经济困境仍会加剧。央行仍将坚持“短期防通缩、长期防通胀”思路，货币政策总体上仍宽松。但是，也不排除在2季度末或年内，央行适当收缩流动性的可能。因此，我行信贷政策上，需要两手准备，一是坚持稳健审慎的经营取向。要既稳健又积极，保持信贷增长的均衡、可持续，力戒信贷投放的大起大落；二是坚持市场和风险两手抓，仍要着重防控信贷风险，确保信贷资产质量安全。
1.继续调整信贷政策，继续加强优质信贷市场竞争。目前，我行信贷业务处于重大机遇期。能否在本轮国家扩大内需政策中竞争和储备一批优质项目、优质客户、优质市场，将直接决定我行今后几年信贷业务发展的空间。因此，还要进一步调整信贷政 策，加快推进区域信贷政策，全力支持前台抓好优质信贷市场，继续扩大铁路、公路、电网、电力和城建等政府主导投资的主要基础设施领域的信贷投放。
2.加大信贷结构调整，加大信贷退出。要坚持区别对待、有进有退，不能为了争市场份额、保增长而不愿信贷退出。今年的潜在风险贷款退出转化计划要完成，还要把握好防止劣变和防控风险的工作中心，进一步研究完善相关政策措施，防止分行“劣质贷款驱逐优质贷款”的倾向。对于潜在风险贷款五级分类管理、授信管理、利率管理等措施可以适当放宽，促使分行把更多“问题”贷款纳入潜在风险贷款管理范围。
3.要加大信贷类理财产品投放力度。在积极竞争优质客户和项目，储备客户资源的同时，充分利用理财产品来调节信贷规模的增长速度和节奏，储备信贷资源。在理财产品投资对象上可以适当选择期限较长的项目贷款，以利灵活调节信贷投放，避免信贷增长出现大起大落。在面临信贷市场需求下降时，银行加大回购，以继续保持贷款增长。
4.适度扩大城市建设和房地产贷款，有效控制一般加工业的贷款。城建贷款、土地储备贷款与房地产贷款属于周期性非常强的行业，又是银行业务链关联极强的业务。顺应我国城市化进程的推进进程，适度扩大重点中心城市的城建贷款、土地储备贷款、房地产贷款，有利于确定和巩固我行经济周期后期的信贷市场竞争优势，拓展新的业务资源。同时，继续有效控制一般加工 业的贷款，规避可能出现的产能过剩及由此形成系统性风险。
5.利用目前社会资金面总体宽松的时机，加快贸易融资业务创新，继续推进贸易融资替代传统流动资金贷款业务。同时，要切实防范关联企业利用虚假交易套取银行资金，杜绝假贸易融资现象，防范假借贸易融资的名义为企业提供循环信用支持或铺底资金。要加快落实贸易融资业务授信项下授权审批制流程，提高信贷审批效率。
6.开展信贷检查工作。仍要提高分行信贷风险防控意识。重点检查搭桥贷款、并购贷款等新业务的办理情况；检查贸易融资业务、票据贴现、房地产按揭贷款、个人经营贷款、个人综合消费贷款等信贷业务，加大对假贸易融资、假票据贴现、假按揭、信贷资金入市等违规贷款的查处力度。重点加强对分行审批权限、放款前提条件落实情况的合规性检查，加强对贷款投向、担保情况的检查。
第五篇：一季度乐山外贸进出口情况分析及建议
一季度乐山外贸进出口情况分析及建议
今年1-3月乐山累计实现外贸进出口总额10132万美元，较去年同期微降4万美元，低于同期全省15%的整体进出口增速。其中出口总值6529万美元，同比增长13.7%，低于同期全省25.7%的整体出口增速；进口总值3603万美元，同比下降18%，同期全省整体进口增速为0.8%。1季度乐山进出口总值排名全省第6位，低于成都、德阳、宜宾、绵阳、自贡。其中出口总值排名全省第5位，进口总值排名全省第6位。
一、一季度进出口情况基本正常，一些问题和隐忧需引起重视。
今年一季度与去年同期比，出口上升，进口下降。但出口增速比全省平均增速低12%，按2.9亿美元出口目标数算差进度720万美元，按2.2亿美元进口目标数算差进度1897万美元，需要通过后三个季度来消化。导致全市一季度出口增长进口下降的主要原因和问题是：
（一）去年为确保完成出口目标，对第四季度所有出口数据进行结关，没有给今年垫基数。
（二）龙头出口企业增长势头放缓。乐山–菲尼克斯公司出口3739万美元，较去年同期（下同）增长7%；四川长征制药股份公司出口467万美元，同比增长8.6%。两家企业1季度出口占乐山整体出口总额的64.4%，但低于全市13.7%的整
体出口增速。
（三）外贸出口品种仍较单一。晶体管、铁合金、医药品3种产品占乐山外贸出口近8成份额，其它产品尤其是新型出口品种较少。
（四）外贸出口对少数几家大型企业依赖过强的局面仍未改变。乐菲、峨铁、长征制药、吉象地板四家企业1季度出口占全市总额的78%，除乐山–菲尼克斯外全市无1家企业1季度出口上千万美元。
（五）多家企业出口下滑。井研食品、好靓服装、振静皮革、竹叶青、嘉华企业集团5家企业出现较大降幅，另有9家企业出口为零，显示发展不平衡和缺少发展后劲。
（六）由于国家取消皮革、铁合金、氧化铝等的加工贸易和国内替代产品的发展，进口贸易尽管有人民币升值利好，但乐山一季度出现大幅下滑，估计短时间内难以扭转。
（七）兄弟地市州出口强劲增长。成都出口98505万美元，同比增长33.7%；德阳出口11583万美元，增长39.6%；宜宾出口9500万美元，增长23%；绵阳出口7581万美元，下降25.8%；自贡出口5279万美元，增长18%。另外，攀枝花等市也呈现出强劲的发展态势。
二、对后三个季度扩大外贸进出口的几点建议
（一）加强进出口企业外贸业务知识培训，注意发展和培育新的出口企业，帮助更多企业走向国际市场。
（二）大力扶持发展货运代理、物流和进出口公司等中介组织，把物流产业和物流市场列入产业发展年的重要内容，有效解决乐山企业进出口的物流瓶颈。
（三）培养新的优势出口产品，促进出口产品的多元化。可以考虑重点打造光伏电池、电机配件、陶瓷、小机电等出口产品，为乐山出口增添新的亮点。
（四）做大做强出口骨干企业。密切关注乐菲、井研食品、东风电机、三九长药、吉象地板等重点企业进出口动向，提供更多服务支持，帮助其扩大出口。
（五）用好进口设备减免税和加工贸易鼓励深加工的有关政策，支持振静皮革、其亚集团等企业开展深加工提高出口产品附加值，支持多晶硅等重点产业引进先进设备加快发展。
（六）逐月跟踪乐菲出口贸易统计数据；关注和邦振静、新粤中陶瓷等企业的委托出口业务，加大企业自营出口的政策宣传，口岸相关部门协同解决技术性障碍，使这些企业的的进出口实绩尽量反映在乐山。
（七）深入研究欧盟、日本等发达国家的准入技术标准，提高优势农产品种、养、加的集约化、规范化、标准化水平。切实提高农产品企业应对发达国家“绿色壁垒”的能力，同时积极拓展非洲、拉美等地区市场，不断扩大出口。
（八）加大对区、市、县和企业进出口目标的督察，运
用激励和奖惩机制树立抓外贸发展的新理念，形成工作合力，推进乐山外向型经济快速健康发展。
本文档由站牛网zhann.net收集整理，更多优质范文文档请移步zhann.net站内查找
