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第一节 中国工程机械产业投资概况分析
一、工程机械产业投资特性（HJ LT）
二、工程机械产业政策利好
三、基础设施建设投资拉动工程机械行业
第二节 20_-2024年中国塔式起重机行业投资机会分析
一、区域投资潜力分析
二、塔式起重机业投资热点分析
第三节 20_-2024年中国塔式起重机行业投资前景研究分析
>图表目录：
图表：20_-20_年中国GDP总量及增长趋势图
图表：20_年中国三产业增加值结构图
图表：20_-20_年中国CPI、PPI月度走势图
图表：20_-20_年我国城镇居民可支配收入增长趋势图
图表：20_-20_年我国农村居民人均纯收入增长趋势图
图表：20_-20_年中国城乡居民恩格尔系数对比表
图表：20_-20_年中国城乡居民恩格尔系数走势图
图表：20_-20_年中国工业增加值增长趋势图
更多图表见正文……返回搜狐，查看更多
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第一节 中联重科股份有限公司（000157）
一、企业概况
二、企业主要经济指标分析
三、企业盈利能力分析
四、企业偿债能力分析
第二节 威海市现代建筑机械厂
一、企业概况
二、企业主要经济指标分析
三、企业盈利能力分析
四、企业偿债能力分析
第三节 山东省乳山市建筑机械厂
一、企业概况
二、企业主要经济指标分析
三、企业盈利能力分析
四、企业偿债能力分析
第四节 山东圣龙建筑机械有限公司
一、企业概况
二、企业主要经济指标分析
三、企业盈利能力分析
四、企业偿债能力分析
第五节 威海市东海建筑机械有限公司
一、企业概况
二、企业主要经济指标分析
三、企业盈利能力分析
四、企业偿债能力分析
第六节 张家港浮山建设机械有限公司
一、企业概况
二、企业主要经济指标分析
三、企业盈利能力分析
四、企业偿债能力分析
第七节 佛山市南海高达建筑机械有限公司
一、企业概况
二、企业主要经济指标分析
三、企业盈利能力分析
四、企业偿债能力分析
第八节 淮安市力达建设机械有限公司
一、企业概况
二、企业主要经济指标分析
三、企业盈利能力分析
四、企业偿债能力分析
第九节 青岛德春钢结构有限公司
一、企业概况
二、企业主要经济指标分析
三、企业盈利能力分析
四、企业偿债能力分析
第十节 重庆腾升塔式起重机有限公司
一、企业概况
二、企业主要经济指标分析
三、企业盈利能力分析
四、企业偿债能力分析
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第一节 工程机械租赁的基本概述
一、租赁促进工程机械行业的发展
二、中国工程机械租赁的主要方式简述
三、工程机械行业需加快拓展融资租赁业务
四、我国工程机械融资租赁业务面临大好时机
第二节 20_-20_年中国塔式起重机租赁市场综述
一、租赁业务区域
二、租金变化与回收水平
三、租赁设备规模
四、设备平均利用率
第三节 20_-20_年工程机械租赁存在的问题及对策
一、工程机械租赁面临的安全隐患
二、制约中国施工机械租赁发展因素
三、我国工程机械租赁业亟待调整
四、发展工程机械租赁市场的建议
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系出1956年创立的长沙建机院，超过半个多世纪的积淀与浸润，让中联重科塔机，散发出一种“大泽深山龙虎气”的魄力与刚性。
十几年前，中联重科就已经成为全球塔机产业最竞争力的品牌;“强者更强”效应下，如今中联重科塔机早已甩脱一众竞争者，将体量规模做到全球塔机第二位的数倍。
“技术是根、产品是本”是中联重科塔机实现持续增长的根本驱动。在“极致产品，极致生态，极致智能，极致服务”的“四个极致”要求加持下，中联重科对塔式起重机产品的每个细微环节，都力争做到“最好”。最细节的一个例子是，针对塔机许多最基础的部件，中联重科提出要保证“至少能够使用30年甚至更长”的全球行业顶级标准。
如今，在“全球最大锤头塔机”、“全球最大平头塔机”、“世界最长塔机”、“全球最大内爬式动臂塔机”等加持下，中联缔造并保持的产品记录，已经远超全球任何一家塔机制造商。
更让中联重科自豪的是，经由W12000-450产品一役，在完全没有任何现成经验的情况下，中联重科成功独立自主构建结构刚性、稳定性、模态分析计算平台，>让企业在塔机研发上进入了一个“自由王国”。
刷新自我打造的全球最大塔机R20000-720下线，额定起重力矩成倍提升至20000吨米，最大起重量达720吨，最大起升高度400米，一组组数据的更新，代表的不仅是中联重科迎接大塔时代的从容，也印证“只要建设有需要，中联就能制造”的自信和底气，同时也持续生动诠释全球最大塔机智能工厂的研发制造实力。
>卡位新模式
如果说技术是发展源动力，那么技术赋能下、跟紧用户需求，不断创新用户合作模式，则是中联重科塔机与用户始终实现共赢的利器。
谋定而后动。20_年11月28日，中联重科推出行业首个标准节租赁APP平台，推动大型标准节共享租赁加盟。
借助该平台，中联重科塔机能够整合人、资源、业务流程和信息，为标准节需求方提供便捷的租赁服务，提升租赁企业利润。
中联重科塔机还将打造200公里标准节租赁供货圈，实现网点位置一键导航，提供4小时到达和就近归还的高效体验。
在中联重科塔机的规划中，未来中国塔机市场的资源整合节奏也将由此加快，竞争模式也将继续迭代。
尽管市场端还存在着不确定性与挑战，但在领先产品、技术，以及创新模式等诸多举措赋能下，中联重科塔机依然在快速进入一个新的全盛时代。
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从塔吊业务的营收来看，20_-20_年，中联重科的塔吊业务收入逐年增加，占比也逐年增加，20_年，塔吊业务营收占总营收比重突破50%大关。20_年，塔吊业务营收占总营收比重继续上升到54%左右。
从塔吊业务毛利率来看，20_-20_年，中联重科塔吊行业毛利率达到32%左右，为五年来最高值;之后，公司塔吊行业毛利率有所下降。
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第一节 20_-20_年中国塔式起重机行业竞争现状
一、工程起重机行业并购风起云涌、竞争升级
二、中联逆市而上全球布点
三、品牌间的较量已经开始
第二节 20_-20_年中国塔式起重机行业集中度分析
一、市场集中度分析
二、生产企业的分布
第三节 20_-2024年中国塔式起重机行业竞争趋势分析
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